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Resumen

Este estudio se enfoca en examinar como la variacion de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT)
y la inflacién impactan la capacidad de compra de la poblacion, en relacion directa con su
capacidad de contribuir, dentro del mercado San Martin, en la ciudad de Cajamarca, durante el
afio 2024. El objetivo es entender de qué forma los cambios en la UIT que es una referencia
clave del sistema tributario peruano y el constante aumento de los precios de bienes y servicios
afectan no solo el poder adquisitivo de los consumidores, sino también su capacidad real para
cumplir con las obligaciones fiscales que establece el Estado.

Para la presente investigacion se adopta un enfoque cuantitativo, mediante la
recoleccion y analisis de datos econdmicos relacionados con la UIT y la inflacién en dicho
periodo. Ademas, se exploran los antecedentes de los actores del mercado, tanto
comerciantes como consumidores, a través de encuestas y entrevistas para determinar el
impacto directo en sus decisiones de consumo Yy sus finanzas.

Los resultados permitirdn comprender mejor la relacion entre estas variables
econdmicas y el comportamiento del mercado, proporcionando una base sélida para posibles
politicas que busquen mitigar los efectos negativos de la inflacion y la variacion de la UIT
en la capacidad adquisitiva de los ciudadanos de Cajamarca.

Palabras claves: Variacion de la UIT, Inflacion, Capacidad adquisitiva y poder de

compra.
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Abstract
This study focuses on examining how changes in the Tax Unit (UIT) and inflation impact the
population’s purchasing power, directly related to their ability to contribute, within the San
Martin market in the city of Cajamarca during the year 2024. The objective is to understand
how changes in the UIT, a key reference point for the Peruvian tax system, and the constant
rise in the prices of goods and services affect not only consumers' purchasing power but also
their actual ability to meet the tax obligations established by the State.

This research adopts a quantitative approach, collecting and analyzing economic data
related to the UIT and inflation during this period. Furthermore, the background of market
participants, both merchants and consumers, is explored through surveys and interviews to
determine the direct impact on their consumption decisions and finances. The results will
allow a better understanding of the relationship between these economic variables and market
behavior, providing a solid basis for potential policies seeking to mitigate the negative effects
of inflation and the fluctuation in the ITU on the purchasing power of Cajamarca's citizens.

Keywords: ITU fluctuation, Inflation, Purchasing power, and purchasing power.
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Introduccion

Los diversos factores econdmicos vienen siendo influenciados de tal manera que el
comportamiento de una sociedad esta siendo influenciado por estas variantes, entre los que
destacan la inflacion y las politicas fiscales, como la variacion de la Unidad Impositiva
Tributaria (UIT). Actualmente en el Perq, la variante UIT constituye un valor de referencia
empleado para el calculo de impuestos, multas y otros pagos, estas variantes generan una
variacion anual con implicancias directas en la economia de las personas y empresas. Cabe
mencionar que la inflacion, entendida como el aumento total de los precios de bienes y
servicios en un periodo determinado, por ello repercute en la capacidad adquisitiva ademas
de reducir su poder de compra, especialmente en los sectores mas vulnerables. Este
fendmeno también guarda relacion con la capacidad contributiva, pues la disminucion del
poder adquisitivo limita, en muchos casos, la aptitud econdmica de los contribuyentes para
cumplir con sus obligaciones fiscales de manera equitativa. EI mercado de San Martin, en la
ciudad de Cajamarca, es un centro econdmico que refleja en gran medida la realidad de los
pequefios y medianos comerciantes y consumidores de la regidén. En este contexto, la
relacion entre la variacion de la UIT y la inflacidn resulta crucial para comprender coémo
estos cambios influyen en el dia a dia de quienes participan en la dindAmica econémica local.

La presente investigacion tiene como propoésito analizar el impacto que genera la
variacién de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y la inflacion sobre la capacidad
adquisitiva de los consumidores del mercado San Martin durante el periodo 2024,
considerando ademas su vinculo con la capacidad contributiva, en la medida en que ambas
dimensiones reflejan no solo el poder de compra de la poblacién, sino también su aptitud

econdmica para afrontar las obligaciones fiscales.
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El proposito fundamental de la presente investigacion es analizar de manera integral la
interaccion entre dos factores econdmicos determinantes y su incidencia en la capacidad
adquisitiva de la poblacidn, asi como identificar las posibles respuestas de los comerciantes ante
las variaciones que dichos factores generan.

Para ello, se adopta un enfoque cuantitativo, basado en el anélisis de indicadores
economicos y en la recoleccion de informacidn a través de encuestas y entrevistas aplicadas a
los comerciantes minoristas del mercado San Martin.

En este sentido, el presente estudio busca obtener la evidencia necesaria de tal forma
que contribuya en la toma de decisiones en el &mbito local, buscando formular recomendaciones
orientas a minimizar los efectos negativos de la inflacion y de las modificaciones en la UIT,

con el fin de promover la estabilidad econdmica de los habitantes de Cajamarca.
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Capitulo | Planteamiento de la investigacion
1.1 Descripcion de la realidad problematica
1.1.1 Contextualizacion
La contextualizacion la investigacion se centra en dar un analisis practico de como la variacion
de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y la inflacion tiene gran repercusion en la capacidad
adquisitiva y contributiva de los comerciantes minoristas del Mercado San Martin de Cajamarca
durante los afios 2023 y 2024.

También se considera la estrecha relacion de estas variantes con la capacidad
contributiva, dado que la disminucién del poder adquisitivo no solo condiciona el consumo de
los hogares, sino también la capacidad de repercusion en las posibilidades reales de los
contribuyentes para cumplir a tiempo sus obligaciones fiscales y administrativas.

Este mercado, vital para la economia local, enfrenta desafios derivados del aumento de
costos fiscales y de los precios de bienes y servicios, lo que impacta tanto a comerciantes como
a consumidores. En el ambito marcado constantemente por cambios econdmicos y politicas
tributarias, el estudio busca comprender estas dinamicas y su repercusion en las decisiones
econdmicas, proponiendo estrategias para mitigar sus efectos adversos y fomentar la
sostenibilidad econdmica en el mercado.

1.1.2 Descripcion problemética

La problematica de esta investigacion se orienta al estudio del efecto que tienen la variacion de
la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y el fendmeno inflacionario sobre la capacidad
adquisitiva de los consumidores del Mercado San Martin, en Cajamarca, durante los afios 2023
y 2024.

Estas condiciones economicas no solo repercuten en el poder de compra,
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particularmente en los sectores con mayores limitaciones, sino que ademas guardan una
estrecha relacion con la capacidad contributiva. En la medida en que disminuye el ingreso real
de las familias, también se reducen sus posibilidades de cumplir de forma adecuada con las
obligaciones fiscales, afectando tanto la economia de los hogares como la recaudacion del
Estado.

El mercado en cuestion, considerado un espacio clave para la economia local, enfrenta
un doble desafio: por un lado, el aumento de la UIT eleva los costos tributarios que deben
asumir los pequefios comerciantes; y por otro, la inflacién restringe el consumo de los
ciudadanos. Dicha combinacion de variantes desata una serie de desequilibrio que impactan en
la demanda y la oferta, ponen en riesgo la estabilidad de los negocios y limitan el acceso de la
poblacidn a bienes de primera necesidad.

El contexto problemético se manifiesta en la disminucion de la rentabilidad de los
comerciantes, en las dificultades para sostener inventarios adecuados y en la limitacion para
ofrecer precios accesibles, asi como en el incremento de las barreras que obstaculizan el
cumplimiento de las obligaciones tributarias.

Estas situaciones, aun poco investigadas en el &mbito especifico del Mercado San
Martin, requieren de un analisis integral que permita comprender de qué manera las variables
macroecondmicas inciden en las decisiones econdémicas locales. En este marco, la presente
investigacion se orienta a examinar dichas problematicas con el fin de plantear estrategias que
ayuden a reducir sus efectos y fortalezcan la sostenibilidad econdmica tanto del mercado

como de sus participantes.
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1.2. Delimitacion del problema
1.2.1 Delimitacion Espacial

o Sector: Comercial

o Barrio: San Martin

Distrito: Cajamarca

(@]

o Provincia: Cajamarca

(@]

Regidén: Cajamarca

1.2.2 Delimitacion Temporal

La presente investigacion se orienta al estudio del impacto que generan la variacion de la
Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y la inflacion sobre la capacidad adquisitiva, en estrecha
relacion con la capacidad contributiva de los consumidores del Mercado San Martin, en
Cajamarca, durante el afio 2024.

La eleccion de este periodo responde a la necesidad de examinar los efectos mas
recientes de estos fendmenos econdmicos dentro del contexto actual, tomando en cuenta las
politicas fiscales y medidas econdmicas aplicadas en dicho afio.

1.2.3 Delimitacion Teorica

La delimitacion tedrica de la presente investigacion se centra en dos conceptos fundamentales.
En primer lugar, la Unidad Impositiva Tributaria (UIT), definida como un valor de referencia
anual dentro de la politica fiscal peruana, cuyo alcance se refleja en el célculo de impuestos,
multas y otros tributos. Su variacion tiene un efecto directo en la economia, al incidir en el costo
de los trdmites administrativos, en las obligaciones tributarias y en las sanciones pecuniarias.
Desde el plano teorico, se examinaran las implicancias de un incremento o reduccion de

la UIT en los precios de bienes y servicios, asi como su vinculo con la estructura tributaria y el
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comportamiento del mercado.

En segundo lugar, se abordara la inflacion y su influencia en la capacidad adquisitiva,
estrechamente relacionada con la capacidad contributiva de los consumidores. Este fendémeno
limita el poder de compra y modifica los patrones de consumo de los hogares.

Para el presente estudio se adopta un enfoque macroeconémico, especialmente aquellos
relacionados con el comportamiento del consumidor, ya de que ello dependerd, la elasticidad
de la demanda y la teoria de la utilidad, la cual explica como los individuos ajustan sus
decisiones de compra cuando sus ingresos reales se ven afectados por la inflacion.

Finalmente, se incorporara una perspectiva orientada a la economia local, con énfasis
en mercados como el de San Martin, en Cajamarca, donde los efectos de la variacion de la UIT
y de la inflacion pueden manifestarse de manera distinta en comparacién con mercados de
mayor tamafio o diversidad. Asimismo, se recurrird a investigaciones previas sobre mercados
regionales, que permitan comprender su reaccion frente a cambios en la estructura tributaria y
frente al incremento de precios.

1.3. Formulacion del problema

1.3.1 Pregunta general

¢De qué manera la variacion de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y la inflacién inciden en
la capacidad adquisitiva de los consumidores del Mercado San Martin de Cajamarca durante el
periodo 2024, y cdmo esta dindmica se vincula con la capacidad contributiva de los mismos
frente a sus obligaciones fiscales?

1.3.2 Preguntas especificas

¢De qué manera la variacion de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) afecta los precios de los

productos y servicios en el mercado San Martin, Cajamarca, durante el periodo 2024?



21

¢De qué manera la inflacion incide en el poder adquisitivo de los consumidores del
Mercado San Martin de Cajamarca durante el periodo 2024, y cdmo esta incidencia repercute

en su capacidad contributiva frente a las obligaciones fiscales?
1.4. Justificacion de la investigacion

1.4.1 Justificacion teodrica

El presente estudio se sustenta en fundamentos tedricos de la economia que explican como la
variacion de factores macroeconoémicos, como la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y la
inflacion tienen gran impacto en la capacidad adquisitiva, asi como en la capacidad contributiva
relacionado al comportamiento de los consumidores.

Se consideran los enfoques toricos antes mencionados para el desarrollo de analisis Para
el desarrollo del andlisis considerando: la teoria del poder adquisitivo, que examina los efectos
de la inflacién sobre la capacidad de compra de los agentes econdémicos, y la teoria de la
incidencia fiscal, que permite comprender de qué manera la estructura y las variaciones
tributarias repercuten en los contribuyentes y en la distribucion de la carga fiscal y impositiva.

El estudio de estas teorias brinda el marco conceptual necesario para interpretar la
interaccion entre la inflacion y la UIT, asi como sus efectos en comerciantes y consumidores
del mercado San Martin.

Ademas, la investigacion busca generar un aporte académico al vincular estos conceptos
con la dindmica econdémica local de Cajamarca, resaltando la relevancia de analizar los
impactos de las politicas econdmicas en mercados especificos y su influencia en el bienestar de

la poblacion.

1.4.2 Justificacion Practica

El presente estudio adquiere una relevancia practica considerable al abordar dos factores
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economicos fundamentales que inciden de manera directa en la vida cotidiana de los
ciudadanos: la variacion de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y la inflacion. Estos
fendmenos no solo repercuten en el plano macroecondmico, sino que también se reflejan en la
dinamica diaria de consumidores y comerciantes del mercado San Martin, en la ciudad de
Cajamarca.

Desde una perspectiva aplicada, el andlisis de como la UIT y la inflacion afectan la
capacidad adquisitiva permitird a comerciantes y consumidores comprender con mayor claridad
las dindmicas econdmicas que condicionan sus decisiones de consumo e inversion. De igual
manera, este enfoque contribuira a identificar los efectos concretos de dichos factores en la
economia local, generando informacion atil para disefiar estrategias que faciliten una mejor
adaptacion frente a los cambios del entorno econémico.

En el caso de los comerciantes, la investigacion brindard una vision precisa acerca de
coémo la variacion de la UIT puede incidir en los precios de sus productos, lo cual resultara
clave para la toma de decisiones relacionadas con la gestion de costos y la determinacién de
precios de venta. Asimismo, el estudio permitira identificar posibles alternativas de respuesta
frente a escenarios adversos, tales como la asimilacion de mayores cargas tributarias o la
implementacidn de medidas de ajuste en contextos de inflacion creciente.

1.4.3 Justificacion Académica

Desde el ambito académico, esta investigacion aportara al conocimiento sobre el impacto que
ejercen las politicas tributarias y los procesos inflacionarios en la dindmica econémica de los
mercados regionales, constituyéndose en un referente relevante para el estudio de la
microeconomia aplicada.

Asimismo, proporcionara un marco de analisis que podré ser utilizado en futuras
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investigaciones orientadas a examinar como estos factores econdmicos influyen en otras

localidades del Per( o en paises que presentan contextos socioecondémicos comparables.
1.5 Objetivos

1.5.1 Objetivos Generales

Analizar el impacto de la variacion de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y la inflacion en
la capacidad adquisitiva de los consumidores del mercado San Martin de Cajamarca durante el
periodo 2024, considerando ademas su relacion con la capacidad contributiva, a fin de
comprender como estos factores inciden tanto en el poder de compra como en la posibilidad de
cumplir con las obligaciones fiscales.

1.5.2 Obijetivos especificos

Evaluar la variacién de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) afecta los precios de los
productos y servicios en el mercado San Martin, Cajamarca, durante el periodo 2024.

Analizar la influencia de la inflacion en el poder adquisitivo de los consumidores del
mercado San Martin de Cajamarca durante el periodo 2024, considerando ademas sus
repercusiones en la capacidad contributiva de los mismos frente a las obligaciones fiscales.

1.6 Limitacion de la investigacion

Para el desarrollo de la presente investigacion no se presentan limitaciones, pues existe
numerosa bibliografia, libros, informacién en linea confiable relacionada al tema y normativa
actual aplicable a la investigacion, toda esta informacion se encuentra al alcance de todo

investigador.
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Capitulo Il Marco teorico
2.1. Antecedentes
2.1.1 Antecedentes Internacionales
En la investigacion titulada “Cambios en las politicas de la capacidad adquisitiva “analizo el
impacto de la inflacion y los cambios en las politicas fiscales en la capacidad adquisitiva de los
hogares en varios paises de la region en el periodo 2020. Este informe destac6 cémo las
variaciones en los impuestos, incluidas las modificaciones en las unidades impositivas, y el
aumento de precios de bienes y servicios afectaron la calidad de vida de las familias,
especialmente en paises en desarrollo. El estudio encontr6 que, en varios paises, la
combinacion de inflacion alta y cambios en las politicas fiscales llevd a una reduccién
significativa en el poder adquisitivo de los consumidores, lo que provocd ajustes en los
patrones de consumo. Las familias se vieron obligadas a priorizar sus gastos en productos
basicos y reducir el consumo en otros ambitos, afectando negativamente a los pequefios
comerciantes y la economia local. (OCDE, 2020)

En el estudio titulado "Inflation and Its Impact on Poverty in Developing Countries”,
analizo el efecto de la inflacion en la capacidad adquisitiva de los hogares en varios paises en
desarrollo, incluyendo India, Sudéfrica, y Indonesia. El estudio encontrd que un aumento en la
inflacion, particularmente en los precios de los alimentos y servicios basicos, tuvo un impacto
desproporcionado en las familias de bajos ingresos, quienes destinan una mayor proporcion de
SuS recursos a estos gastos esenciales. La investigacion destacé que, a medida que la inflacion
aumenta, las familias méas vulnerables sufren una disminucion significativa en su capacidad
adquisitiva, lo que lleva a una mayor inseguridad alimentaria y a la reduccion del gasto en salud

y educacion. Ademas, el informe sugirio que las politicas fiscales, incluyendo ajustes
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impositivos como la variacion de impuestos al consumo, podrian exacerbar estos problemas si
no se implementan de manera cuidadosa. Este antecedente es relevante para tu investigacion ya
que ilustra como la inflacion y las politicas fiscales pueden influir en la capacidad adquisitiva
de los consumidores en contextos similares, proporcionando un marco comparativo que puede
ayudar a entender mejor la situacion en el mercado San Martin de Cajamarca. (Banco Mundial,

2019)

2.1.2 Antecedentes Nacionales
En el informe titulado "Impacto de la Inflacion en el Poder Adquisitivo de los Hogares
Peruanos", analizé como las variaciones en la inflacion afectaron la capacidad de compra de las
familias en diferentes regiones del pais. Este informe mostr6 que, durante el afio 2021, la
inflacién tuvo un efecto notable en el incremento de precios de productos basicos como
alimentos, vivienda y servicios, lo que resultd en una disminucion del poder adquisitivo,
especialmente entre las familias de menores ingresos. El estudio destacé que, a medida que la
inflacién aumentaba, los hogares peruanos se vieron obligados a ajustar sus patrones de
consumo, priorizando el gasto en bienes esenciales y reduciendo el consumo en otras areas
como entretenimiento y educacion. También se identifico que las politicas fiscales, incluida la
variacion de la UIT, estaban relacionadas con estos cambios en el poder adquisitivo, ya que los
incrementos en impuestos a los consumidores contribuyeron al aumento de precios en el
mercado. (INEI, 2021)

En el estudio titulado "Analisis de la Variacion de la Unidad Impositiva Tributaria y su
Impacto en el Sector Comercio”, examina como las fluctuaciones de la Unidad Impositiva
Tributaria (UIT) han afectado la estructura de precios y la rentabilidad de los comercios en

diversas regiones del Peru. Este estudio encontro que los cambios en la UIT, especialmente los
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incrementos, llevaron a un aumento en los costos operativos para los comerciantes, 1o que a
menudo se tradujo en precios mas altos para los consumidores. La investigacion revel6 que, a
medida que la UIT se ajusta, los pequefios y medianos empresarios enfrentan desafios
significativos para mantener la competitividad sin trasladar esos costos a sus clientes, lo que a
su vez afecta la capacidad adquisitiva de los consumidores. Ademas, el informe destaco la
importancia de la adaptacion de politicas fiscales que consideren el impacto en el comercio

local y el bienestar de los consumidores. (SUNAT, 2020)

2.1.3 Antecedentes Regionales
En el estudio titulado "Analisis del Impacto de la Inflacion y la Variacion de la UIT en el
Comercio de Cajamarca”, investigé como las fluctuaciones en la inflacion y la UIT han afectado
a los comercios locales en la region de Cajamarca, especificamente en los mercados de San
Martin y otras areas comerciales. El estudio reveld que durante el afio 2021 y parte de 2022, los
comerciantes enfrentaron un aumento en sus costos operativos debido a la inflacion, lo que
llevd a un ajuste en los precios de los productos. Ademas, los incrementos en la UIT
complicaron ain mas la situacién, ya que los comerciantes tuvieron que decidir entre absorber
los costos adicionales o trasladarlos a los consumidores, lo que afectd su capacidad adquisitiva.
Los resultados mostraron que la mayoria de los consumidores de la region tuvieron que
modificar sus habitos de compra, priorizando productos esenciales y reduciendo el gasto en
articulos no fundamentales. Asimismo, el informe subrayd la necesidad de implementar
politicas publicas que ayuden a mitigar el impacto de estos factores economicos en el comercio
local y el bienestar de los ciudadanos. (DIRCERTUR, 2022)

En la tesis titulado "Impacto de la Inflacion y Politicas Fiscales en la Economia de

Cajamarca”, se centrd0 en como las politicas fiscales, incluida la variacion de la Unidad
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Impositiva Tributaria (UIT), y el contexto inflacionario han influido en la capacidad adquisitiva
de los hogares en la region de Cajamarca, particularmente en zonas rurales y urbanas. El estudio
revel6 que la inflacion ha tenido un impacto considerable en el costo de vida de los residentes
de Cajamarca, con aumentos significativos en los precios de productos basicos, que a menudo
afectan mas a las familias de menores ingresos. Ademas, se encontr6 que las modificaciones en
la UIT han contribuido a un aumento en los precios de bienes y servicios, ya que los
comerciantes, en su mayoria pequefios y medianos, enfrentan desafios para equilibrar sus costos

operativos y mantener precios competitivos. (Flores, 2022)

2.2 Base legal

Ley del Impuesto a la Renta, Decreto legislativo N° 774- articulo 53: La UIT se utiliza como
base para calcular diversos tributos. La ley establece la variacion de la UIT y su impacto en la
recaudacion fiscal.

La ley de Impuesto general a las ventas e Impuesto Selectivo al Consumo, Decreto
legislativo N° 821 — articulo 16 que establece la UIT: Define el uso de la UIT como referencia
para determinar montos minimos de pago y sanciones aplicables al Impuesto General a las
Ventas (IGV) e Impuesto Selectivo al Consumo.

Ley de Proteccidn al Consumidor N° 29571- articulo 11: Esta ley protege los derechos
de los consumidores frente a practicas abusivas de incremento de precios, especialmente en
contextos de inflacion. Provee un marco para entender el impacto de los cambios en la
capacidad adquisitiva en los consumidores locales.

Reglamento del Cddigo Tributario (Decreto Supremo N° 135-99-EF): Este reglamento
regula y detalla la aplicacion de la UIT, ademas establece los procedimientos para el ajuste de

tributos y sanciones en funcion del valor de la UIT.
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Ley General del Sistema Financiero y de Seguros y Orgéanica de la Superintendencia de
Banca, Seguros 'y AFP (Ley N° 26702): En esta ley regula el sistema financiero, lo que resulta
relevante para analizar coémo los incrementos de precios pueden influir en los costos financieros
y de crédito, lo que impacta el poder adquisitivo de los consumidores.

Reglamento de Organizacion y Funciones del Ministerio de Economia y Finanzas
(Decreto Supremo N° 117-2021-EF) Se encarga de regular las funciones del Ministerio de
Economia y Finanzas (MEF) quien es la encargada de ajustar y publicar el valor de la UIT cada
afio influyendo en como la planificacion de politicas econdmicas que inciden en la politica
inflacionaria.

2.3 Marco Tedrico y Conceptual
2.3.1 Variable Independiente: Unidad Impositiva Tributaria (UIT)

2.3.1.1 Definicion y Funcion de la UIT
La Unidad Impositiva Tributaria (UIT) es el valor en soles establecido por el Estado para
determinar impuestos, infracciones, multas y otros aspectos tributarios. Algunos montos se
expresan en cantidades (5 UIT's) o porcentajes (20% UIT) (Administracion tributaria, 2024)

Asimismo, de acuerdo a la Ley peruana del Codigo Tributario, el valor de la UIT se
utiliza también para determinar las obligaciones tributarias que debe pagar una empresa por
concepto de Impuesto a la Renta (IR) al iniciar sus actividades. (Garvan, 2019)

Por lo tanto, la UIT es una medida utilizada en Peru para establecer montos de impuestos
y contribuciones, asi como deducciones y exenciones fiscales generalizando en el ambito
contable tributario y en la economia del pais ocasionando impacto en su variacion.

2.3.1.2 Impacto Contable Tributario

El aumento de la UIT afecta directamente a los costos de tramites administrativos, procesos
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judiciales y multas administrativas, los cuales se calculan en funcidon de este valor de referencia.
Esto puede generar una carga adicional para los contribuyentes y, en algunos casos, reducir la
recaudacion tributaria del gobierno. (Vasquez, 2024)

Asi también, genera; impacto en el cdlculo del monto de las multas administrativas se
expresa en UIT, de conformidad con la tabla correspondiente que aplica en el caso de empresas
no mypes; reajuste en el costo de los procedimientos determinados en el TUPA del Ministerio
de Trabajo y Promocion del Empleo (MTPE), los cuales estan fijados con base en un porcentaje
de su monto. (Rabanal, 2022)

Tomando en cuenta lo citado podemos argumentar que la variacion de la UIT afecta la
carga tributaria de individuos y empresas, influyendo en la recaudacién fiscal. Ademas,
podemos deducir que los cambios en la UIT pueden impactar més a las micro y pequefias

empresas, que son mas sensibles a cambios en su carga tributaria.

2.3.1.3.1 Costos tramites fiscales

Los tramites fiscales constituyen los procedimientos que deben realizar tanto los ciudadanos
como las empresas ante las entidades gubernamentales con el fin de dar cumplimiento a las
disposiciones legales y tributarias, tales como la obtencion de licencias, permisos o el pago de
impuestos. En el marco de la tesis titulada “Impacto de la Variacion de la UIT y la Inflacion
en la Capacidad Adquisitiva en el Mercado San Martin - Cajamarca, Periodo 2024, dichos
tramites administrativos guardan una relacion directa con la manera en que la variacion de la
Unidad Impositiva Tributaria (UIT) incide en las obligaciones fiscales de los contribuyentes.

La variacion de la UIT repercute de manera directa en los costos vinculados a los
tramites administrativos, dado que numerosas tasas e impuestos se calculan tomando como base

este indicador.
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En consecuencia, un incremento en la UIT puede elevar la carga tributaria que enfrentan
tanto los ciudadanos como las empresas, limitando su capacidad de cumplimiento fiscal.
Paralelamente, la inflacion erosiona el poder adquisitivo de los contribuyentes, lo que dificulta
aun mas la ejecucion de dichos tramites y genera efectos negativos en la dinamica del mercado
local.

En este sentido, el analisis de los tramites administrativos en el marco de la investigacion
adquiere especial relevancia, pues permite comprender como las politicas fiscales y el
fendmeno inflacionario influyen en la economia y condicionan la capacidad de los agentes
economicos para desenvolverse de manera eficiente en el mercado San Martin de Cajamarca.

2.3.1.3.2 Multas administrativas
El aumento en la UIT puede elevar el monto de las multas administrativas, ya que muchas de
estas sanciones estan directamente vinculadas a esta unidad. Como resultado, un incremento en
la UIT podria significar que las multas se vuelven més gravosas, especialmente en un contexto
de inflacion, donde el poder adquisitivo de los consumidores ya esta siendo erosionado.

Esto podria llevar a que los contribuyentes se encuentren en una situacion aun mas dificil
para cumplir con sus obligaciones, aumentando el riesgo de incurrir en multas adicionales.
(Rabanal, 2022)

Asimismo, las multas administrativas pueden tener un impacto significativo en el
comportamiento de los agentes econdmicos en el mercado. Si las sanciones son percibidas como
excesivas, esto podria desincentivar la formalizacion de negocios y contribuir a un aumento en
la informalidad, afectando asi la dindmica econdémica del mercado en San Martin - Cajamarca.

En este sentido, el analisis de las multas administrativas es esencial para entender como

las politicas fiscales, en combinacion con la inflacion, influyen en la capacidad adquisitiva y la
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sostenibilidad econdmica en la region. (Rabanal, 2022)

2.3.1.3.3 Procesos Judiciales
Cuando la UIT varia, puede afectar la cuantia de las multas y sanciones impuestas a los
contribuyentes, lo que a su vez puede dar lugar a procesos judiciales si los individuos o
empresas consideran que estas sanciones son injustas o desproporcionadas.

En un contexto de inflacion, donde el poder adquisitivo de los ciudadanos se ve
reducido, la presion sobre los contribuyentes puede aumentar, llevando a un mayor nimero de
disputas legales relacionadas con la capacidad para cumplir con las obligaciones fiscales.
(Rabanal, 2022)

Por consiguiente, los procesos judiciales pueden ejercer una influencia considerable en
la economia local. Cuando las empresas se ven involucradas en litigios derivados de multas o
sanciones, se produce una desviacion de recursos financieros y de gestion que interfiere con el
desarrollo normal de sus actividades. Esta situacién no solo afecta su rentabilidad, sino que
también puede limitar su capacidad de inversién y reducir la generacion de empleo en el
mercado San Martin de Cajamarca

Por tanto, el analisis de los procesos judiciales en el contexto de la variacion de la UIT
y la inflacion es crucial para entender como estos factores pueden influir en la estabilidad
econOmica, la formalidad del mercado y la capacidad de los agentes econémicos para operar de
manera efectiva en la region. (Rabanal, 2022)

2.3.1.3 Relacidn con los tributos
La politica fiscal ha sido usada a nivel mundial para estimular la economia a través de aumentos
en el gasto publico y/o reducciones de impuestos. En el caso peruano, algunos ejemplos

recientes de medidas fiscales orientadas al estimulo de la economial son la reduccion
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progresiva del impuesto a la renta empresarial y el anuncio del incremento del gasto

ocasionando efectos de estas medidas fiscales sobre la actividad econémica. (Lahura, 2022)
En este sentido, la UIT constituye un elemento central dentro de la politica fiscal del

pais, pues su modificacion puede generar efectos tanto en la distribucion del ingreso como en

los patrones de consumo de la poblacion.

2.3.1.3.1 Pago de impuestos
Cuando la UIT se incrementa, los montos que los contribuyentes deben pagar en impuestos,
tasas y otras obligaciones fiscales también tienden a aumentar, lo que puede generar una carga
financiera adicional sobre los individuos y las empresas. Este aumento puede ser especialmente
perjudicial en un contexto inflacionario, donde los precios de los bienes y servicios estan en
alza y los ingresos reales de los contribuyentes pueden no aumentar al mismo ritmo.
(Schumpeter, 1939)

Como consecuencia, los contribuyentes pueden ver disminuida su capacidad
adquisitiva, lo que se traduce en una menor disponibilidad de recursos para cubrir sus
necesidades basicas o destinar a inversiones. Esta situacion puede desencadenar un circulo
adverso en el que el incremento de los tributos, sumado al efecto de la inflacion, restrinja tanto
el consumo como la inversion en el mercado local, generando un impacto negativo en la
economia del distrito de San Martin, Cajamarca.

Ademas, la percepcion de que los impuestos son elevados o desproporcionados puede
desincentivar la formalizacion de negocios y fomentar la evasion fiscal, lo que a su vez puede
impactar en la recaudacion fiscal y en la capacidad del gobierno para financiar servicios
publicos y programas sociales.

Por lo tanto, el andlisis del pago de impuestos en este contexto es esencial para entender
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las dindmicas econdmicas en la region y como la politica fiscal puede afectar tanto a los

contribuyentes como al desarrollo economico general. (Huerta, 2024)

2.3.1.3.2 Actitud tributaria

La actitud tributaria se convierte en un elemento clave para entender como la variacion de la
Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y el impacto de la inflacion afectan el comportamiento de
los contribuyentes. Una actitud tributaria negativa puede resultar en una mayor evasion fiscal
y, por ende, en una disminucidn de la recaudacion publica, afectando la capacidad del gobierno
local para financiar servicios esenciales y programas de desarrollo en la region. (Huerta, 2024)

Por consiguiente, el estudio de la actitud tributaria resulta fundamental para identificar
oportunidades de mejora en los procesos de comunicacion y gestion fiscal, ademas de orientar
la implementacion de estrategias que promuevan una cultura de cumplimiento tributario en el
contexto socioecondémico especifico de San Martin, Cajamarca.

2.3.1.4 Tramites administrativos

Los trdmites administrativos son los procedimientos obligatorios que deben cumplir los
ciudadanos y las empresas ante las entidades gubernamentales para obtener permisos, realizar
registros, o cumplir con obligaciones fiscales. Estos tramites muchas veces estan vinculados a
pagos que se calculan con base en la Unidad Impositiva Tributaria (UIT). (Muehlbacher, 2011)

Cuando la UIT experimenta una variacion al alza, los costos asociados a los tramites
administrativos tienden a incrementarse, lo que representa una mayor carga economica para
quienes deben efectuarlos. En paralelo, en un contexto inflacionario, el poder adquisitivo de la
poblacién se ve reducido debido al aumento generalizado de los precios de bienes y servicios,
limitando la capacidad de los ciudadanos para cubrir dichos gastos.

En consecuencia, la combinacién de un incremento en la UIT con un escenario de
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inflacion provoca que los tramites administrativos resulten proporcionalmente mas costosos,

dificultando que las personas puedan cumplir oportunamente con sus obligaciones.

2.3.1.4.1 Pago de permisos y solicitudes

Incremento en costos: Si la UIT aumenta, es probable que las tarifas asociadas a permisos y

solicitudes también se incrementen, ya que muchas de estas tasas se calculan en funcion de la

UIT. Esto puede generar una carga adicional para los contribuyentes, afectando su capacidad

para cumplir con estas obligaciones. (INEI, 2021)

Felacion y poder adquisitivo: En escenarios de inflacion, el aumento sostenido
de los precios de bienes y servicios genera una disminucion en la capacidad
adquisitiva de los ciudadanos. Esta situacion puede dificultar el cumplimiento
de sus obligaciones fiscales y el pago de permisos, incentivando la informalidad
en los negocios y la evasion de regulaciones.

Impacto en la formalizacion de negocios: Las tasas elevadas vinculadas a la
obtencion de permisos representan un obstaculo para que los emprendedores
formalicen sus actividades, lo que repercute negativamente en la recaudacion
fiscal y en la regulacion del mercado. Este problema adquiere especial relevancia
en contextos locales como el mercado de San Martin - Cajamarca, donde la
informalidad constituye un desafio persistente.

Percepcion de la administracion publica: La forma en que se gestionan los
tramites administrativos, asi como los costos asociados, influye de manera
directa en la actitud tributaria de los contribuyentes. Cuando estos procesos son
percibidos como excesivamente burocraticos 0 costosos, pueden generar una

disposicion negativa hacia el cumplimiento de las obligaciones fiscales.
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En ese sentido, el analisis del pago de permisos y solicitudes resulta esencial para
comprender como la variacion de la UIT y la inflacion inciden en la dindmica econdmica del
mercado de San Martin - Cajamarca.

Profundizar en estos aspectos permite identificar medidas orientadas a optimizar la
administracion tributaria, promover la formalizacion de negocios y consolidar un entorno

economico mas estable y predecible

2.3.1.4.2 Pago tardio de obligaciones
El anélisis del pago tardio de obligaciones resulta fundamental para comprender de qué manera
la variacion de la UIT y la inflacion inciden en la economia del mercado de San Martin -
Cajamarca.

Examinar las causas y consecuencias de este fendbmeno permite identificar los factores
que dificultan el cumplimiento tributario y, al mismo tiempo, ofrece a las autoridades
informacion clave para disefiar politicas orientadas a facilitar dicho cumplimiento. De esta
manera, se contribuye no solo a mejorar la recaudacion fiscal, sino también a mitigar los efectos

de la presién econdmica que enfrentan los contribuyentes en un contexto inflacionario.
2.3.2 Variable Dependiente 1: Inflacion

2.3.2.1 Teoria de la Inflacion
En su definicién mas rudimentaria la inflacion se refiere a la subida de los precios, nada mas.
Todo lo demas que se asocia tradicionalmente al término, como, por ejemplo, una
sobreabundancia de dinero, la falta de trabajadores disponibles en el mercado laboral (y en
cinica contrapartida, un volumen "insuficiente” de personas desempleadas), la devaluacion del
papel moneda. Todas estas ideas forman ya parte de perspectivas especificas en torno a la

inflacion y deberian mantenerse al margen de la estadistica en si. (Alexander Barta, 2022)



36

A la hora de tratar la inflacion, la economia se abstrae de los choques idiosincrasicos.
La inflacion se define como una presion al alza generalizada sobre todos los precios, al margen
de los choques de demanda idiosincrasicos. En ese sentido, la inflacion es un concepto
agregado, macroeconomico. (Tooze, 2021)

Asi, la infraccion puede definirse como un cambio en los términos de intercambio entre
(1) dinero y (2) bienes, experimentada (3) por un grupo de personas especifico y (4) recogido
por un aparato estadistico especifico. (Tooze, 2021)

Es crucial reconocer que la inflacion se define como el aumento generalizado y
sostenido de los precios de bienes y servicios, medido cominmente a través del indice de

Precios al Consumidor (IPC) guiadas por teorias.

2.3.2.1.1 Teoria neoclasica/Monetarismo
Dicha teoria hace mencion al aumento de los precios se debe al aumento de la cantidad de dinero
creado por los bancos centrales. EI concepto tedrico que se esconde detréas de esta idea es la
teoria cuantitativa del dinero, segun la cual, si tenemos una cantidad fija de bienes determinada
por la economia real, un aumento de la oferta monetaria no hard otra cosa que causar un
incremento de los precios. (Alexander Barta, 2022)

2.3.2.1.2 Neokeynesianismo
En el estudio menciona que cualquier "exceso™ en la cantidad de dinero inyectado por un banco
central conducira a una inflacion sélo si ese dinero es usado por el sector privado o el estado
para comprar bienes y servicios. Si en cambio se queda en los balances bancarios o el estado
rechaza llevar a cabo un gasto fiscal extra, este dinero adicional acaba inflando los activos
financieros. Esto no esta causado directamente por el dinero de alta potencia de los bancos

centrales, ya que estas "reservas" estan restringidas a las cuentas bancarias del banco central y
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nunca llegan a la economia en general; sino mas bien por el crédito adicional que estas reservas

permiten que se cree en el sector bancario. (Alexander Barta, 2022)

2.3.2.1.3 Poskeynesianismo
En la siguiente teoria hace mencion que en términos de la teoria cuantitativa del dinero
introducida en la seccion sobre pensamiento neoclésico: la cantidad nominal de bienes y
servicios reales multiplicada por el nivel de precios determina el volumen del dinero en la
economia, y no al revés. (Alexander Barta, 2022)

2.3.2.1.4 Teoria monetaria moderna
La siguiente teoria conduce que el dinero no puede ser la fuerza motriz detras de la inflacion,
ya que esta escuela concibe el dinero como un factor completamente endégeno. Por lo tanto, no
puede ser introducido en exceso en la economia al margen de su demanda: la oferta monetaria
se orienta a la demanda monetaria, tanto en el sector pablico como en el privado. (Alexander

Barta, 2022)
2.3.2.2 Precios de bienes y servicios

2.3.2.2.1 Incremento de la demanda
Cuando hay méas demanda que oferta, los precios suelen aumentar. A modo de
ejemplo, un electrodoméstico con la ultima tecnologia ha aterrizado en el mercado
espanol. La empresa que lo produce solo puede poner a la venta 500 unidades al afio,
pero hay muchas mas personas que lo quieren comprar. Como resultado, la empresa
puede decidir subir el precio (RAISIN, 2022)

La causa mas comun es definida como menciona Raisin en su citado por lo
que a lo largo del tiempo se ha consolidado como un factor determinante en la

economia de cada pais.
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2.3.2.3.2 Aumento de los costes de produccion

Cuando las empresas tienen que pagar mas para producir un bien u ofrecer un
servicio. Por lo tanto, se ve reflejado en todos los &mbitos importantes para el
desarrollo y coste de un pais, reflejando en la capacidad adquisitiva de cada

ciudadano. (RAISIN, 2022)

2.3.2.2 Indice de precio al consumidor (IPC)

El indice de Precios al Productor (IPP) mide las variaciones en los precios de bienes y servicios
en la etapa de produccién o en el mercado mayorista, antes de su llegada al consumidor final.
Un incremento en este indice suele anticipar un aumento en el indice de Precios al Consumidor
(IPC), dado que los mayores costos de produccion y distribucion tienden a trasladarse al
consumidor. En ese sentido, el IPP constituye una herramienta relevante para identificar
presiones inflacionarias futuras.

La variacion de este indicador en relacion con la inflacion puede estar determinada por diversos

factores, entre los que destacan:

2.3.2.2.1 Incremento de precios
Se refiere a la subida generalizada en el costo de bienes y servicios en una economia,
lo que se traduce en una disminucion del poder adquisitivo de los consumidores. Este
fendmeno esta relacionado con la inflacion, que es el aumento sostenido y
generalizado de los precios durante un periodo de tiempo. (RAISIN, 2022).

Cuando se produce un incremento en los precios, los consumidores se ven
obligados a destinar una mayor proporcién de sus ingresos para adquirir los mismos
bienes y servicios que antes obtenian a un costo menor. Esta situacion repercute

directamente en su capacidad de consumo, ya que el ingreso real entendido como el
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ingreso ajustado por los efectos de la inflacion se ve reducido, limitando el acceso a
productos y servicios esenciales.

En este escenario, el alza de precios no solo afecta el consumo cotidiano, sino
que también incide en la planificacion y ejecucion de tramites administrativos, dado
que los costos vinculados a tasas, permisos y otros cargos tienden a incrementarse.
Como consecuencia, los ciudadanos y las empresas enfrentan una carga financiera
adicional, lo que puede comprometer su capacidad de cumplir oportunamente con

estas obligaciones.

2.3.2.2.2 Costos de produccién
En el estudio hace mencion son los gastos en los que incurre una empresa para
fabricar bienes o prestar servicios. Estos costos incluyen varios componentes, como
la materia prima, la mano de obra, los gastos generales de fabricacion y otros costos
operativos asociados. Cuando se produce un incremento de precios en los insumos,
materias primas 0 servicios necesarios para la produccién, los costos de produccion
aumentan. Este incremento puede deberse a diversas razones, como la inflacion, que
eleva el precio de los recursos, o cambios en la oferta y demanda. Un aumento en los
costos de produccion puede llevar a las empresas a trasladar estos costos adicionales
a los consumidores a través de un aumento en los precios finales de sus productos o
servicios. (RAISIN, 2022)

Asi como los distintos factores analizados generan impactos en la economia
de diversas maneras, cada uno con caracteristicas particulares, todos confluyen en
un mismo punto: la afectacion de la capacidad adquisitiva de la poblacion, en este

caso de los comerciantes del mercado San Martin.
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Este fendmeno repercute directamente en el poder de compra de los
consumidores, quienes, al enfrentarse a un aumento sostenido de los precios producto
del incremento en los costos de produccidn, ven limitada su capacidad para mantener
su nivel de vida y realizar decisiones de gasto. Asimismo, si la Unidad Impositiva
Tributaria (UIT) se incrementa en un escenario de inflacion, ello puede elevar aln
mas los costos operativos de las empresas, reduciendo su rentabilidad y restringiendo
el acceso de los consumidores a bienes y servicios.

2.3.3 Variable Dependiente 2: Capacidad Adquisitiva

2.3.3.1 Definicion Capacidad Adquisitiva
La teoria microecondmica nos explica que la capacidad adquisitiva pueden tener dos
enfoques: el primero consiste en que el consumidor puede consumir la misma canasta
(bienes y servicios) aun cuando el precio de los bienes han sido modificados; y el
segundo enfoque relaciona la capacidad adquisitiva con mantener el mismo nivel de
satisfaccion de las necesidades, es decir, cuando se mantiene constante el nivel de
utilidad. (Huerta, 2024)

Asimismo, recalco que la capacidad adquisitiva se refiere a la cantidad de bienes
y servicios que un individuo puede adquirir con su ingreso disponible. Esta influenciada
por el nivel de ingresos y la inflacion. Segun la circunstancia en el mercado actual.

Estos factores evidencian que la capacidad adquisitiva no depende Unicamente
de la relacion entre ingresos y precios, sino también de las decisiones de consumo
orientadas a preservar el bienestar.

En el caso de Cajamarca, un incremento en los precios particularmente en los

bienes esenciales puede reducir de manera significativa la capacidad adquisitiva de la


https://www.zonaeconomica.com/definicion/precio
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poblacidn si no existe un ajuste paralelo en los ingresos o alternativas de consumo que
garanticen un nivel de satisfaccion equivalente. Esta situacion impacta directamente
tanto en el comportamiento de los consumidores como en la estabilidad del mercado

local.

2.3.2.3 Inventarios en Reduccion

La relacion entre inflacion y capacidad adquisitiva es inversamente proporcional, ya que a
medida que la inflacion aumenta, los precios de los bienes y servicios suben, lo que reduce
el poder de compra de los ingresos de los consumidores. Perdiéndose la capacidad
adquisitiva disminuye, afectando negativamente la capacidad en la estabilidad de inventarios
en muchos comerciantes. (Fischer, S & Dornbusch, R., 1983)

Cuando una empresa presenta una reduccién en sus inventarios, este hecho puede
interpretarse como sefial de una disminucion en las ventas o de una gestion ineficiente de los
recursos disponibles. No obstante, en un contexto de inflacion y aumento de los costos de
produccion, la disminucién de inventarios también puede constituir una estrategia deliberada
para mitigar pérdidas.

En efecto, si los costos de produccién se incrementan debido al alza en los precios
de las materias primas, las empresas pueden optar por mantener niveles mas bajos de
inventario con el fin de evitar el riesgo de acumular productos que luego resulten dificiles
de vender a precios rentables. Sin embargo, esta dinamica genera un efecto colateral: al
existir una menor disponibilidad de productos en el mercado, los precios tienden a elevarse
aun mas, lo que finalmente repercute de manera negativa en la capacidad adquisitiva de los

consumidores.
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2.3.2.3.1 Desabasto

Cuando se presenta un desabasto, los consumidores pueden experimentar
dificultades para encontrar los productos que necesitan, lo que a menudo lleva a un
aumento en los precios. Esta situacion se relaciona con el incremento de precios, ya
que, al haber menos productos disponibles, las empresas pueden incrementar los
precios de los bienes escasos. (Fischer, S & Dornbusch, R., 1983)

Un desabasto prolongado puede impactar negativamente en la capacidad
adquisitiva de los consumidores. A medida que los precios suben debido a la escasez,
los consumidores necesitan gastar mas para adquirir los mismos bienes, lo que
erosiona su poder de compra. Esto es particularmente problemético en un contexto
inflacionario, donde los precios ya estan aumentando, ya que el desabasto puede
exacerbar la inflacion y crear un ciclo de aumento de precios que afecta ain maés la
capacidad de los consumidores para satisfacer sus necesidades basicas. (Fischer, S
& Dornbusch, R., 1983)

Ademas, las empresas pueden verse obligadas a ajustar su produccion o a
incurrir en costos adicionales para obtener suministros, lo que también puede influir
en sus decisiones de inversion y en el empleo, generando un efecto en cadena que
afecta la economia en general.
2.3.2.3.2 Reduccidn de bienes
La reduccion de bienes en el mercado tiene implicaciones significativas. Cuando hay
menos productos disponibles, se puede generar un desabasto, lo que a su vez puede
causar un aumento en los precios debido a la ley de oferta y demanda. Este fendmeno

puede agravar la inflacion, ya que los consumidores enfrentan precios mas altos por
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una cantidad limitada de bienes. (Fischer, S & Dornbusch, R., 1983)

Ademas, la reduccion de bienes afecta directamente la capacidad adquisitiva
de los consumidores. Al tener que pagar mas por una cantidad reducida de productos,
su poder de compra se ve erosionado. Esto puede llevar a una disminucion en el nivel
de satisfaccion de las necesidades basicas de los consumidores, asi como a un cambio
en sus habitos de consumo, donde pueden priorizar productos esenciales sobre otros.
En un entorno inflacionario, esta reduccion en la disponibilidad de bienes puede
contribuir a un ciclo econémico negativo que impacta tanto a consumidores como a

empresas. (Fischer, S & Dornbusch, R., 1983)

2.3.2.4 Ingresos

El ingreso promedio de los trabajadores ajustado por inflacion, reflejando el poder
adquisitivo real de las personas en lugar de simplemente el monto nominal. Por lo tanto, las
expectativas de inflacion reflejan lo que los consumidores, empresas y otros agentes
econdmicos anticipan sobre cobmo cambiaran los precios en el futuro relacionado con el nivel
de ingresos de personas naturales y juridicas. (Friedman, 1968)

Estas expectativas influyen directamente en el comportamiento econdmico actual,
convirtiéndose en un factor determinante para el desarrollo econémico. En el caso del mercado
de San Martin, Cajamarca, si tanto empresarios como consumidores anticipan un incremento
de la inflacién, es probable que adopten decisiones preventivas con el objetivo de resguardar su
capacidad adquisitiva y reducir posibles pérdidas futuras.

2.3.2.4.1 Incapacidad de pagos

La incapacidad de pago se refiere a la situacion en la que un individuo, hogar o

empresa no puede cumplir con sus obligaciones financieras, ya sea por la imposibilidad
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de hacer frente a deudas, préstamos o0 gastos corrientes. Esta incapacidad se relaciona
estrechamente con la inflacion y su impacto en el poder adquisitivo. (Friedman, 1968)

Cuando hay un incremento en la inflacion, los precios de bienes y servicios
tienden a subir, lo que reduce la capacidad de compra de los consumidores. Si los
ingresos de las personas no aumentan al mismo ritmo que la inflacion, su poder
adquisitivo se ve erosionado, dificultando su capacidad para satisfacer necesidades
basicas y cumplir con obligaciones financieras. En este contexto, muchas personas
pueden encontrarse en una situacion de incapacidad de pago, ya que sus ingresos no les
permiten cubrir los costos crecientes de los productos y servicios que necesitan.
(Friedman, 1968)

Ademas, la inflacion puede limitar el acceso al crédito y elevar las tasas de
interés, lo que intensifica la dificultad de cumplir con las obligaciones financieras. En
este escenario, la incapacidad de pago se convierte en un problema critico, ya que la
presion sobre el poder adquisitivo de los consumidores incrementa los niveles de
morosidad y genera mayores riesgos de inestabilidad financiera.
2.3.2.4.2 Pérdidas econdmicas

Las pérdidas econdmicas se refieren a la disminucion del valor de los activos,
ingresos o recursos de un individuo, empresa 0 economia en general, a consecuencia de
diversos factores, como la inflacion, crisis economicas, desastres naturales o
ineficiencias en la produccion. Estas pérdidas pueden manifestarse de varias formas,
incluyendo la reduccidn de ingresos, la depreciacion de activos y el aumento de costos
operativos. (Friedman, 1968)

En un contexto de inflacion, las pérdidas economicas tienden a intensificarse
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debido a la erosion del poder adquisitivo. El aumento constante en los precios de bienes
y servicios obliga a los consumidores a destinar mas recursos para adquirir 1os mismos
productos, lo que genera una disminucion en el consumo y, en consecuencia, una
reduccidn en los ingresos de las empresas. Esta situacion puede derivar en varios efectos
negativos para la economia local, entre los que destacan:
e Menores ventas: producto de la contraccion del consumo.
e Aumento de costos: asociado al encarecimiento de insumos y servicios.
e Deuda creciente: como resultado de la necesidad de financiamiento para
sostener operaciones en un entorno adverso.
2.4 Definicién de términos bésicos
2.4.1 Inflacion
La inflacion se define como el aumento generalizado y sostenido de los precios de bienes y
servicios en una economia, fenémeno que conlleva a la reduccion del poder adquisitivo de los
consumidores, ya que con la misma cantidad de dinero se adquieren menos productos.
Su medicion se realiza principalmente a través del indice de Precios al Consumidor
(IPC), indicador que refleja la variacion en el costo de una canasta representativa de bienes y
servicios consumidos por los hogares.
2.4.2 Capacidad Adquisitiva
Es la cantidad de bienes y servicios que un individuo o grupo puede comprar con su ingreso.
Esta directamente afectada por la inflacion, ya que cuando los precios suben sin un aumento
proporcional de los ingresos, la capacidad adquisitiva disminuye.
2.4.3 Unidad Impositiva Tributaria (UIT)

Medida de referencia utilizada en el Peru para determinar impuestos, multas y contribuciones.
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Su variacion impacta en la recaudacion fiscal y las obligaciones tributarias de empresas
Yy personas.
2.4.4 Indice de Precios al Consumidor (IPC)
Indicador que mide la variacion promedio de los precios de una canasta de bienes y servicios
representativos del consumo de los hogares.

Es la principal herramienta para calcular la inflacion.
2.4.5 Ciclo Economico
Serie de fluctuaciones periddicas que atraviesa una economia, caracterizadas por fases:
expansion (crecimiento); auge (pico); recesion (contraccion); recuperacion.
2.4.6 Politica Monetaria
Se define como una accién conjunta que posteriormente conlleva el banco central de un pais,
como la fijacion de tasas de interés o el control de la oferta de dinero.

Todo ello se desarrolla con el fin de controlar la inflacién, el empleo y la estabilidad
econdmica de un pais o area en coman.
2.4.7 Expectativas de Inflacion
Las previsiones o creencias de los agentes econdmicos sobre el comportamiento futuro de los
precios. Estos Influyen en las decisiones del consumidor final como inversiones o salarios.
2.4.8 Demanda Agregada
Se refiere a la suma total del gasto en bienes y servicios en una economia durante un periodo
determinado. Incluye el consumo de los hogares, la inversion de las empresas, el gasto publico

y las exportaciones netas realizadas por ejecutores econdmicos.
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2.4.9 Oferta Agregada
Se refiere a la cantidad total de bienes y servicios que las empresas de una economia estan
dispuestas a producir a diferentes niveles de precios, durante un determinado periodo de tiempo

establecido.

2.4.10 Poder Adquisitivo

Se refiere a la capacidad de compra que tiene una unidad monetaria en un momento dado del
tiempo. Se deteriora con la inflacion, ya que el aumento de los precios reduce el valor real del
dinero en un pais.

2.4.11 Recesion

Se refiere al periodo de disminucién en la actividad econémica de un pais, generalmente
caracterizado por una caida del PIB, aumento del desempleo y reduccion en la produccion

industrial y el consumo determinado mediante el comportamiento de consumidor final.

2.4.12 Salario Real

Su concepto es el salario nominal ajustado por inflacién determinada en el periodo actual, es
decir, la cantidad de bienes y servicios que realmente se pueden comprar con un ingreso
determinado para | vivencia de un grupo familiar. Si los salarios no aumentan al mismo ritmo

que la inflacién, el salario real disminuye y aumenta causales a origen de este factor.
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Capitulo 111 Hipotesis y variables
3.1 Planteamiento de la hipotesis

3.1.1 Hipotesis General
La variacion de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y el aumento de la inflacion generan un
impacto negativo en la capacidad adquisitiva de los consumidores del Mercado San Martin de
Cajamarca durante el periodo 2023 y2024, lo que a su vez repercute en su capacidad
contributiva, limitando el cumplimiento adecuado de sus obligaciones fiscales.
3.1.2 Hipotesis Especificas
La variacion de la UIT entre 2023 (S/ 4,950) y 2024 (S/ 5,150) incrementa la presion fiscal
sobre los pequefios comerciantes del Mercado San Martin, reduciendo su capacidad
contributiva y generando retrasos en el cumplimiento de sus obligaciones tributarias.

El aumento de la inflacién durante el periodo 2024 afecta el nivel de precios de bienes
y servicios en el Mercado San Martin, disminuyendo la capacidad adquisitiva de los
consumidores y limitando la competitividad de los comerciantes.

3.2 Variables

3.2.1 Variable Independiente 1
o Unidad Impositiva Tributaria (UIT).
3.2.1.1 Definicién conceptual
La Unidad Impositiva Tributaria (UIT) es un valor de referencia establecido anualmente por el
Gobierno de Peru para determinar bases imponibles, sanciones, multas, deducciones y otros
aspectos tributarios. Es utilizada como una medida estandar para calcular impuestos y derechos

en el sistema tributario. Su valor se actualiza periodicamente y tiene un impacto directo en la
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recaudacion fiscal y en las obligaciones tributarias de personas y empresas obtenido del Decreto
Legislativo N° 816 - Cddigo Tributario del Perd.

El incremento de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) de S/ 4,950 en el afio 2023 a
S/ 5,150 en el 2024, lo que representa un aumento del 4,04 %, teniendo un impacto negativo en
el desarrollo de las variantes, por lo tanto, este suceso de incremento genera un alza constante
de inflacion por lo que reduce en un gran porcentaje la capacidad contributiva generando una
gran dificultad en el cumplimento oportuno de sus obligaciones tanto fiscales como
administrativos.

Como consecuencia, representa que muchos comerciantes han reportado demoras en el
pago de trdmites administrativos, multas e impuestos, ademas de tener que reducir personal o
limitar la contratacion de trabajadores, ademas de un reporte generalizado de retrasos afectando
la estabilidad laboral en la zona. Esta situacion refleja como el aumento de la carga tributaria y
de los costos de operacion genera una presion significativa en la economia local, disminuyendo

la competitividad de los negocios y restringiendo su sostenibilidad en el tiempo.

3.2.2 Variable independiente 2

o Inflacion

3.2.2.1 Definicién conceptual
La variante inflacion representa un gran aumento en los costes de los productos lo que ocasiona
precios elevados durante un periodo determinado, este hecho al incrementarse anualmente
ocasiona una gran disminucion de poder adquisitivo de los comerciantes minoristas del mercado
San Martin. Ademas, la inflacion puede estar influenciada por factores como la politica

monetaria, la demanda agregada, los costos de produccion, concepto obtenido de la plataforma
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del Banco Central de Reserva del Per(l (BCRP).

Por ende, se percibe el siguiente acontecimiento de acuerdo a los periodos antes
expuestos, donde disminuy6 notablemente entre 2023 y 2024, pasando de 3,24 % a 1,97 %, lo
que representa una reduccion sustancial de 1,27 puntos porcentuales. Esta caida implica un alza
significativa en los aumentos de precios, lo que podria aliviar en parte la presion sobre la
capacidad adquisitiva de la poblacion. No obstante, incluso en niveles contenidos, la inflacion
sigue afectando especialmente a los sectores mas vulnerables y a pequefios comerciantes,
quienes perciben cada incremento en precios como un factor que deteriora su capacidad

contributiva reflejandose el pago a tiempo de sus obligaciones administrativas y fiscales.

3.2.3 Variable Dependiente
o Capacidad adquisitiva
3.2.3.1 Definicion conceptual
Segun (Huerta, 2022) La capacidad adquisitiva se refiere al poder de compra que tienen los
individuos o familias, es decir, la cantidad de bienes y servicios que pueden adquirir con su
ingreso disponible.

Ademas, cabe mencionar que esta capacidad estd directamente influenciada por la
inflacion y la UIT, ya que un aumento en los precios reduce el poder adquisitivo si los ingresos
no se ajustan en la misma proporcion ademas de estar conjuntamente ligada a la capacidad
contributiva reflejada en el pago tardio e de obligaciones fiscales y administrativos. También
depende de factores como los ingresos, el costo de vida y las tasas impositivas.

La capacidad adquisitiva de los consumidores en el Mercado San Martin de Cajamarca
se vio influenciada por la variacion de la inflacion entre los periodos 2023 y 2024. En el 2023,

con una tasa de inflacion de 3,24 %, los precios de bienes y servicios experimentaron un
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aumento mas notorio, lo que redujo la posibilidad de los consumidores de mantener su nivel de
consumo habitual.

A diferencia del periodo 2024 la inflacion descendi6 a 1,97 %, generando una relativa
estabilidad de precios. Cabe recalcar que esta reduccion no se tradujo de manera inmediata en
una mejora sustancial del poder adquisitivo, debido a que los ingresos de los pequefios
comerciantes y consumidores no crecieron en la misma proporcion.

Esto demuestra que la caida de la inflacion alivia parcialmente la presién sobre los
hogares y negocios; ademas la capacidad adquisitiva sigue limitada especialmente en sectores
de bajos ingresos donde cualquier variacion en los precios afecta directamente su consumo

basico.



3.3. Operacionalizacion de los componentes de la hipotesis
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Capitulo 1V Marco metodolégico
4.1 Enfoque y Métodos de la investigacion

4.1.1 Enfoque de la investigacion

El enfoque de la investigacion corresponde al paradigma cuantitativo, en tanto busca medir y
analizar, mediante la recoleccion y procesamiento de datos numericos, el impacto de variables
macroecondmicas como la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y la inflacién sobre la capacidad
adquisitiva de los consumidores en el mercado San Martin de Cajamarca.

Asimismo, se considera la relacion de estas variables con la capacidad contributiva, a
fin de identificar como las variaciones econémicas influyen tanto en el poder de compra como
en el cumplimiento de las obligaciones fiscales. Este tipo de investigacion “Se caracteriza por
la recoleccion de datos numéricos y el andlisis de variables cuantificables que permiten realizar
inferencias objetivas sobre la realidad” (Sampieri & Mendoza, 2018)

4.1.2 Métodos de la investigacion
4.1.2.1 Método deductivo
Este método parte de teorias o principios generales para derivar conclusiones especificas. Se
basa en "la I6gica formal para llegar a una conclusion particular a partir de una premisa
general” (Sampieri & Mendoza, 2018). EI método deductivo se utilizara para analizar como
la teoria econdmica sobre la UIT y la inflacion puede predecir sus efectos sobre la capacidad

adquisitiva en el mercado de San Martin.
4.1.2.2 Método inductivo-deductivo

Este metodo combina el razonamiento inductivo, que parte de observaciones particulares

para llegar a generalizaciones, y el deductivo, que se aplica para probar esas
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generalizaciones.

Segln (Sampieri & Mendoza, 2018) el método inductivo-deductivo "integra la
recoleccion de datos empiricos con el andlisis tedrico, permitiendo validar o refutar
hip6tesis”. Generalizando los datos obtenidos en el mercado local podran generar nuevas

conclusiones que luego se contrastaran con teorias existentes.

4.1.2.3 Método hipotético-deductivo
Este método se basa en la formulacion de hipétesis que se someten a prueba mediante la
recoleccion y analisis de datos.

Segun (Kerlinger, 1997), el método hipotético-deductivo "consiste en deducir
consecuencias empiricas a partir de hipotesis y someterlas a prueba para verificar su
validez". Este método sera clave para formular hip6tesis sobre como la variacion de la UIT
y la inflacién afectan la capacidad adquisitiva en estrecha relacion con la capacidad
contributiva y luego comprobarlas con datos cuantitativos.
4.1.2.4 Método analitico-sintético
Este método implica "descomponer el fenémeno de estudio en sus elementos constitutivos
(analisis) y luego integrar esos elementos para obtener una vision completa (sintesis)"
(Sampieri & Mendoza, 2018). Se analizaran individualmente las variables econémicas (UIT
e inflacidn) y su efecto sobre el mercado, y luego se sintetizaran estos resultados para obtener
conclusiones globales sobre el impacto en la capacidad adquisitiva.

4.2 Disefo de la Investigacion
- Disefio no experimental: Este disefio implica que "las variables no se manipulan
deliberadamente, sino que se observan en su estado natural” (Sampieri & Mendoza, 2018). No

se alteraran los factores econdémicos, como la UIT o la inflacion, sino que se estudiara su
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impacto tal como ocurre en el mercado de San Martin.

- Disefio transversal: El disefio transversal se utiliza cuando "se recolectan datos en un
solo momento, en un tiempo Unico™ (Sampieri & Mendoza, 2018). Esto se aplicara para analizar
los datos correspondientes al periodo 2024, lo que permitird observar las condiciones de ese
afio sin necesidad de analizar otras etapas temporales.

-Disefio correlacional: Este disefio se centra en determinar "el grado de relacion entre
dos 0 mas variables" (Sampieri & Mendoza, 2018). Teniendo un enfoque correlacional, ya que
busca establecer la relacion entre la variacién de la UIT y la inflacion con la capacidad
adquisitiva de los consumidores en el mercado de San Martin.

4.3 Poblacion y Muestra

4.3.1 Poblacion

La poblacion en una investigacion es el "conjunto total de individuos, objetos o eventos que
comparten caracteristicas comunes y que son objeto de estudio” (Sampieri & Mendoza, 2018).
"Impacto de la Variacion de la UIT y la Inflacién de la Capacidad Adquisitiva en estrecha
relacion con la capacidad contributiva en el Mercado San Martin - Cajamarca, Periodo 2024,
la poblacion estaria constituida por los comerciantes y consumidores del mercado de San
Martin, en Cajamarca.

Este grupo es el foco de estudio ya que los comerciantes y consumidores son los
principales actores econdmicos afectados por la variacién de la Unidad Impositiva Tributaria
(UIT) y la inflacién. Su comportamiento econdémico reflejara los cambios en la capacidad
adquisitiva y como estos factores influyen en el mercado local. La poblacidn estd compuesta

por un total de 65 comerciantes en las tres plantas.
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4.3.2 Muestra

La muestra es "un subconjunto representativo de la poblacién que se selecciona para participar
en un estudio, con el fin de generalizar los resultados a toda la poblacion™ (Sampieri &
Mendoza, 2018)

La presente investigacion se usara un muestreo no probabilistico por conveniencia,
conformado por 40 comerciantes del Mercado San Martin de Cajamarca.

El criterio de seleccion de la muestra se basé en la disponibilidad, accesibilidad y
disposicion de los comerciantes para brindar informacion relevante respecto al impacto de la
variacion de la UIT y la inflacion en su capacidad adquisitiva y contributiva.

Asimismo, se considerd a aquellos comerciantes con una permanencia minima de un
afo en el mercado, ya que cuentan con mayor conocimiento sobre la dindmica econémica local
y los cambios en los precios y costos fiscales que afectan directamente a su actividad comercial.
4.3.3 Muestreo
Segun (Sampieri & Mendoza, 2018), "el muestreo es una técnica utilizada para seleccionar a
los participantes de un estudio de forma que representen adecuadamente a la poblacién™.

Por lo tanto, en la presente investigacion se utilizara un muestreo no probabilistico o
por conveniencia donde se seleccionan participantes que estan disponibles y son accesibles.
Este método podria ser util si el acceso a los comerciantes y consumidores es limitado o si hay
restricciones de tiempo.

4.4 Unidad de Analisis y unidad de observacion
La unidad de andlisis es "el ente o fendmeno al cual se van a referir las observaciones y sobre
el cual se extraen las conclusiones en una investigacion" (Sampieri & Mendoza, 2018). La

unidad de analisis serian tanto los comerciantes como los consumidores del mercado de San
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Martin, Cajamarca.

Cada comerciante y consumidor sera considerado una unidad de observacién, ya que se
recolectaran datos a partir de sus experiencias y conductas frente a la inflacion y las variaciones
en la UIT, analizando sus efectos en la fijacion de precios, las decisiones de compra y las

estrategias para mitigar los efectos negativos de estos factores econémicos.

4.5 Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos

Es el conjunto de procedimientos y herramientas utilizados para obtener la informacion
necesaria en una investigacion. Segun (Sampieri & Mendoza, 2018), "las técnicas mas
utilizadas en la investigacion cuantitativa incluyen encuestas, cuestionarios y la observacién
estructurada.

La técnica de recoleccion de datos mas adecuada seria la encuesta. “Las encuestas son
una técnica para obtener datos directamente de los participantes, utilizando preguntas
estandarizadas que permiten recoger informacion de manera uniforme" (Sampieri & Mendoza,
2018).

Aplicar encuestas a los comerciantes y consumidores del mercado de San Martin te
permitira recolectar datos sobre su percepcién y experiencia con respecto a la variacién de la
UIT y la inflacién en su capacidad adquisitiva.

4.5.1 Instrumento de recoleccion de datos

Los principales instrumentos de recoleccion:

Cuestionario estructurado: Este instrumento consiste en un conjunto de preguntas previamente
disefiadas que se utilizan para recolectar datos sobre las variables de estudio, en este caso, la
variaciéon de la UIT, la inflacion y la capacidad adquisitiva. El cuestionario debe contener

preguntas cerradas y/o de opcion multiple para obtener respuestas cuantificables y comparables
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(Sampieri & Mendoza, 2018)

Escala Likert: Para medir la percepcion o nivel de impacto de la variacion de la UIT y
la inflacion en la capacidad adquisitiva, podrias utilizar preguntas basadas en una escala Likert,
que "permite a los encuestados indicar su grado de acuerdo o desacuerdo en una escala de
puntos” (Sampieri & Mendoza, 2018).

Esto sera util para evaluar las opiniones de comerciantes y consumidores sobre coémo
estos factores econdmicos afectan su situacion financiera.

4.6 Técnicas para el procesamiento y analisis de informacion
En la presente investigacion se realizard una encuesta escrita, en la cual se propondra una serie
de preguntas, las cuales seran contestadas en escala de Likert. Con el fin de recolectar

informacion y realizar su respectivo anélisis. (SPS).
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60

con la capacidad
contributiva de los
mismos frente a sus
obligaciones fiscales?

estos factores inciden

comprender cdmo

tanto en el poder de

compra como en la
posibilidad de
cumplir con las

obligaciones fiscales.

capacidad contributiva,

limitando el cumplimiento
adecuado de sus

obligaciones fiscales.

Tramites
administrativos

Titulo Impacto de la variacion de la UIT y la inflacién en la capacidad adquisitiva en el mercado San Martin- Cajamarca, periodo 2024
Formulacién del
problema objetivos Hipoétesis Variables Dimensiones Indicadores Metodologia
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Impositiva Tributaria | capacidad adquisitiva y el aumento de la Procesos
(UIT) y la inflacién de los consumidores inflacién generan un judiciales
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Ingresos

Incapacidad de
pagos

Pérdidas
econdmicas
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Impositiva Tributaria (UIT)
en los periodos 2023 y
2024 incide
negativamente en los
precios de los bienes y
servicios en el mercado
San Martin de Cajamarca,
lo que no solo afecta la
capacidad adquisitiva de
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Capitulo V Resultados y discusion
5.1 Presentacion de resultados
5.1.1 Resultado estadistico de la variable independiente 1: Unidad Impositiva Tributaria

5.1.1.1 Dimension 1: Contable tributario
item a) Impacto de los costos de los tramites fiscales: el grado en que los costos asociados a
cumplir con las obligaciones fiscales (como pagos, declaraciones, o registro de actividades
economicas) influyen en la capacidad de los comerciantes para iniciar, sostener o expandir sus

actividades econdmicas en el Mercado San Martin.

Total
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H Total

Figura 1: Impacto de los costos de los tramites fiscales

Con estos resultados, se puede interpretar que una gran mayoria de los comerciantes en
el Mercado San Martin perciben que los costos de los tramites fiscales afectan su capacidad
para establecer o mantener su negocio de forma significativa. De los 40 encuestados, 33
consideran que el impacto es significativo, lo que sugiere que los costos fiscales tienen una

influencia notable en sus decisiones econdmicas. Este grupo representa el 82.5% de los
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comerciantes encuestados, lo que indica que la mayoria siente que los costos fiscales son un
factor importante en sus operaciones.

Por otro lado, 6 encuestados (15%) consideran que el impacto es muy significativo, lo
que implica que estos comerciantes experimentan un nivel ain més alto de afectacion,
posiblemente porque los costos fiscales representan una barrera considerable para la
sostenibilidad de sus negocios. Finalmente, el 2.5% restante (1 comerciante) considera que la
afectacion es moderada, lo que sugiere que, para este caso especifico, los costos fiscales tienen
un impacto menos pronunciado.

En resumen, los resultados indican que la mayoria de los comerciantes siente una
afectacion importante de los costos fiscales, lo cual es relevante para tu andlisis, ya que podria
vincularse a la inflacion y la variacion de la UIT como factores que empeoran ain mas esa

situacion

ftem b) Impacto de las multas administrativas: el efecto que tienen las sanciones
econdmicas impuestas por incumplimientos de normativas o regulaciones fiscales y
administrativas sobre la capacidad de los comerciantes para continuar operando, financiar sus

actividades y mantener la rentabilidad de sus negocios en el Mercado San Martin.
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Figura 2: Impacto de las multas administrativas

Los resultados de la segunda pregunta indican que las multas administrativas tienen un
impacto considerable en la capacidad de los comerciantes para operar en el Mercado San
Martin. Un 87.5% de los encuestados (35 comerciantes) considera que las multas afectan de
manera significativa sus operaciones, lo que sugiere que estas sanciones imponen una carga
econdmica adicional que limita su capacidad para reinvertir en sus negocios 0 mejorar sus
condiciones. La gran mayoria de los comerciantes percibe las multas como un obstaculo
relevante para el buen funcionamiento de sus actividades comerciales.

Ademas, 5 comerciantes (12.5%) calificaron el impacto como muy significativo, lo que
sefiala que, para algunos, las multas representan una barrera aun mas grave, afectando
directamente su viabilidad econdmica. Este grupo podria estar experimentando mayores
dificultades para mantenerse en el mercado debido a las sanciones impuestas. En general, estos
resultados muestran que las multas administrativas son una preocupacion considerable para los
comerciantes, lo que podria reflejarse en su capacidad para adaptarse a los cambios econémicos

derivados de la inflacion y la variacion de la UIT.
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item c) Impacto de los procesos judiciales en la actividad comercial: el grado en que las
disputas legales, sanciones, o litigios derivados de la actividad comercial afectan la capacidad
de los comerciantes para mantener la estabilidad operativa, cumplir con sus obligaciones

econdmicas y continuar desarrollando sus negocios en el Mercado San Martin.

Total
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Figura 3: Impacto de los procesos judiciales en la actividad comercial

Interpretacion: Una vez procesados los datos de la encuesta a los 40 comerciantes

Los resultados de la tercera pregunta reflejan que, en general, los procesos judiciales
tienen un impacto notable en la capacidad de los comerciantes para operar en el Mercado San
Martin. 21 comerciantes (52.5%) consideran que los procesos judiciales afectan
significativamente sus actividades comerciales, lo que sugiere que, para mas de la mitad de los
encuestados, las demandas o litigios representan un desafio importante que podria distraer
recursos y tiempo que de otro modo se invertirian en el negocio.

Por otro lado, 1 comerciante (2.5%) percibe el impacto de los procesos judiciales como

muy significativo, lo que indica que, en algunos casos, los litigios pueden representar una
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amenaza seria para la operacion del negocio, afectando gravemente su estabilidad financiera.
En cambio, 18 comerciantes (45%) consideran que el impacto es moderado, lo que sugiere que
para este grupo los procesos judiciales, aunque representen una preocupacion, no interfieren de
manera tan profunda con su capacidad operativa. Estos resultados demuestran que los procesos
judiciales son un factor que afecta considerablemente, pero no de manera tan drastica para todos

los comerciantes.

5.1.1.2 Dimension 2: Tributos
item d) Impacto del pago de impuestos en los costos de operacion: las obligaciones tributarias,
incluyendo montos, frecuencia y complejidad del pago de impuestos, influyen en la capacidad
de los comerciantes para cubrir sus costos operativos, mantener la rentabilidad y sostener sus

actividades econémicas en el Mercado San Martin.

Total
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Figura 4: Impacto del pago de impuestos en los costos de operacion

Los resultados de la cuarta pregunta muestran que el pago de impuestos tiene un impacto
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significativo en la capacidad de los comerciantes para manejar los costos de operacion en el
Mercado San Martin. 33 comerciantes (82.5%) calificaron el impacto como significativo, lo
que indica que, para la mayoria de los encuestados, los impuestos representan una carga
importante que afecta directamente su capacidad de gestionar otros gastos operativos y, en
consecuencia, su competitividad y rentabilidad.

Ademas, 7 comerciantes (17.5%) consideran que el impacto del pago de impuestos es
muy significativo, lo que sugiere que, para este grupo, los impuestos representan un obstaculo
aln mayor en su capacidad de operacién, posiblemente reduciendo considerablemente sus
margenes de ganancia o afectando su liquidez. En conjunto, estos resultados destacan cémo los
impuestos son una de las principales preocupaciones de los comerciantes, ya que tienen un
efecto negativo sustancial sobre la gestion de los costos operativos y, por ende, en su estabilidad

econdmica en el mercado.

item €) Actitud hacia el cumplimiento de las obligaciones tributarias: la percepcion,
disposicion y comportamiento de los comerciantes frente al cumplimiento de sus
responsabilidades fiscales, considerando como estas afectan su capacidad para operar, sostener

y expandir sus negocios en el Mercado San Martin.
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Figura 5: Actitud hacia el cumplimiento de las obligaciones tributarias

Los resultados de la quinta pregunta muestran que la actitud hacia el cumplimiento de
las obligaciones tributarias tiene un impacto relevante en la capacidad de los comerciantes para
operar en el Mercado San Martin. 31 comerciantes (77.5%) calificaron su actitud como
significativamente positiva, lo que indica que la mayoria de los encuestados tiene una actitud
responsable frente al cumplimiento de las obligaciones tributarias, lo cual, en general, les
permite operar de manera mas ordenada y evitar posibles sanciones o problemas legales.

Por otro lado, 9 comerciantes (22.5%) calificaron su actitud como muy significativa en
cuanto al cumplimiento tributario, lo que sugiere que, para estos comerciantes, el cumplir con
sus obligaciones fiscales es un factor fundamental para garantizar la estabilidad y el buen
funcionamiento de sus negocios. Estos resultados indican que, en general, los comerciantes
tienen una actitud seria y comprometida respecto al cumplimiento tributario, lo que podria

contribuir a una operacién mas fluida y menos expuesta a problemas legales o econémicos.
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5.1.1.3 Dimension 3: Pagos administrativos
item f) Impacto del costo y proceso de obtencion de permisos y solicitudes: los gastos y la
complejidad asociados con la obtencion de permisos, licencias o cualquier tipo de autorizacion
administrativa necesaria para operar afectan la capacidad de los comerciantes para manejar sus
operaciones, cumplir con la normativa y mantener la viabilidad de sus negocios en el Mercado

San Martin.
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Figura 6: Impacto del costo y proceso de obtencion de permisos y solicitudes

Los resultados de la sexta pregunta revelan que el costo y el proceso de obtencion de permisos
y solicitudes afectan moderadamente la capacidad de los comerciantes para operar en el
Mercado San Martin. 36 comerciantes (90%) calificaron el impacto como moderado, lo que
sugiere que, aunque el proceso y los costos asociados con la obtencidn de permisos no son una
barrera absoluta, representan un desafio importante para la mayoria. Esto podria traducirse en

un desgaste de tiempo y recursos, afectando la eficiencia operativa, pero sin impedir por
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completo la actividad comercial.

Por otro lado, 4 comerciantes (10%) consideran que el impacto es significativo, lo que indica
que un pequefio grupo percibe que los costos y procesos relacionados con la obtencién de
permisos tienen una influencia mas notoria en su capacidad para operar. Este grupo podria estar
enfrentando tramites burocraticos complicados o costos elevados que afectan su rentabilidad o
capacidad de inversion. En general, los resultados sugieren que, para la mayoria, los permisos
son una preocupacion moderada, pero no un obstaculo critico para la continuidad de sus

negocios.

item g) Impacto del pago tardio de obligaciones fiscales: los retrasos en el cumplimiento
de los pagos de impuestos o contribuciones afectan la capacidad de los comerciantes para
mantener la estabilidad financiera de sus negocios, gestionar los costos operativos y cumplir

con sus responsabilidades en el Mercado San Martin.
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Figura 7: Impacto del pago tardio de obligaciones fiscales
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Los resultados de la séptima pregunta indican que el pago tardio de obligaciones tiene
un impacto importante en la capacidad de los comerciantes para operar en el Mercado San
Martin. 35 comerciantes (87.5%) consideran que el impacto es significativo, lo que refleja que
la mayoria de los encuestados percibe que el pago fuera de plazo de sus obligaciones fiscales o
comerciales afecta negativamente la operacion de sus negocios. Este retraso puede generar
penalizaciones, intereses adicionales o incluso problemas legales, lo que limita la capacidad de
los comerciantes para gestionar adecuadamente sus recursos.

Ademaés, 5 comerciantes (12.5%) calificaron el impacto como muy significativo, lo que
sugiere que, para este grupo, el pago tardio de obligaciones representa una carga ain mayor que
podria poner en riesgo la estabilidad financiera o la viabilidad del negocio. En conjunto, estos
resultados muestran que los comerciantes son muy conscientes de las consecuencias negativas
del pago tardio y su capacidad para operar en el mercado, destacando la importancia de cumplir

con los plazos establecidos para evitar complicaciones.

5.1.2 Resultado estadistico de la variable independiente 2: Inflacion

5.1.2.1 Dimension 1: Precio de bienes y servicios
ftem h) Impacto del incremento en la demanda de productos o servicios: el aumento en la
demanda de los productos o servicios ofrecidos por los comerciantes afecta su capacidad para
satisfacer las necesidades del mercado, gestionar sus recursos y operar de manera eficiente en
el Mercado San Martin, incluyendo la adaptacion a la mayor carga operativa y la posible

necesidad de inversion adicional.
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Figura 8: Impacto del incremento en la demanda de productos o servicios

Los resultados de la octava pregunta indican que un incremento en la demanda de los
productos o servicios tiene un impacto muy positivo en la capacidad de los comerciantes para
operar en el Mercado San Martin. 37 comerciantes (92.5%) calificaron el impacto como muy
significativo, lo que sugiere que un aumento en la demanda es visto como una oportunidad
clave para el crecimiento y la expansion de los negocios. Este grupo probablemente considera
que el incremento de la demanda mejora sus ingresos y les permite reinvertir en sus operaciones,
fortaleciendo su presencia en el mercado.

Por otro lado, 3 comerciantes (7.5%) consideraron que el impacto es significativo, lo
que indica que, aunque este grupo también ve de forma positiva el incremento de la demanda,
el efecto no es tan contundente como para transformarse en una ventaja inmediata. Sin embargo,
en general, los resultados sugieren que un aumento en la demanda es percibido principalmente
como un factor muy favorable para la operacion de los negocios, mejorando su sostenibilidad

y competitividad en el mercado.
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ftem i) Impacto de los costos de produccion en los precios competitivos: los costos
asociados con la fabricacion, adquisicion o preparacion de productos afectan la capacidad de
los comerciantes para establecer precios que sean atractivos y competitivos dentro del Mercado

San Martin, sin comprometer la rentabilidad ni la viabilidad de sus negocios.
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Figura 9: Impacto de los costos de produccion en los precios competitivos

Los resultados de la novena pregunta muestran que los costos de produccion tienen un
impacto considerable en la capacidad de los comerciantes para ofrecer precios competitivos en
el Mercado San Martin. 33 comerciantes (82.5%) consideran que los costos de produccion
afectan de manera significativa sus precios, lo que indica que la mayoria de los encuestados
enfrenta dificultades para ajustar sus precios de manera competitiva debido a los elevados
costos asociados con la produccion de sus productos o servicios.

Por otro lado, 7 comerciantes (17.5%) calificaron el impacto como muy significativo,
lo que sugiere que, para este grupo, los costos de produccidn son una barrera ain mayor para

establecer precios competitivos, posiblemente limitando su margen de ganancia o incluso su
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capacidad para competir efectivamente en el mercado. En conjunto, estos resultados reflejan
que los altos costos de produccién son un factor critico que restringe la capacidad de los
comerciantes para ofrecer precios atractivos, 1o que podria afectar su competitividad en el

mercado.

5.1.2.2 Dimension 2: Indice precio al consumidor
item j) Impacto del incremento de precios de bienes y servicios en la adquisicion de productos:
el aumento en los precios de los bienes y servicios necesarios para operar un negocio afecta la
capacidad de los comerciantes para adquirir productos de manera eficiente, mantener sus

inventarios y gestionar los costos operativos dentro del Mercado San Martin.
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Figura 10: Impacto del incremento de precios de bienes y servicios en la adquisicion de productos

Los resultados de la décima pregunta muestran que el incremento de precios de los
bienes y servicios tiene un impacto notable en la capacidad de los comerciantes para adquirir

productos en el Mercado San Martin. 31 comerciantes (77.5%) calificaron el impacto como
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muy significativo, lo que sugiere que el aumento de precios es un factor decisivo que limita la
capacidad de los comerciantes para adquirir insumos, afectando su inventario y posiblemente
su capacidad para mantener la competitividad en el mercado.

Por otro lado, 9 comerciantes (22.5%) consideran que el impacto es significativo, lo que
indica que, aunque el incremento de precios también los afecta, el impacto no es tan grave como
para impedir completamente la adquisicion de productos. En conjunto, los resultados reflejan
que el aumento de los precios de los bienes y servicios representa una preocupacion
considerable para los comerciantes, dificultando sus operaciones y aumentando sus costos de

adquisicion.

item k) Impacto de la reduccion de la disponibilidad de bienes en la capacidad de realizar
compras: la escasez o falta de productos disponibles en el Mercado San Martin afecta la
capacidad de los comerciantes para adquirir los bienes necesarios para operar, lo que puede
generar interrupciones en el suministro, aumento de precios o limitaciones en la oferta para sus

clientes.
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Figura 11: Impacto de la reduccion de la disponibilidad de bienes en la capacidad de realizar compras
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Los resultados de la undécima pregunta indican que la reduccion de la disponibilidad de
bienes en el Mercado San Martin tiene un impacto considerable en la capacidad de los
comerciantes para realizar compras. 31 comerciantes (77.5%) calificaron el impacto como muy
significativo, lo que sugiere que la escasez de productos en el mercado representa un obstaculo
importante para que los comerciantes adquieran los bienes necesarios para Sus negocios,
afectando su capacidad de operacién y, posiblemente, su competitividad.

Por otro lado, 9 comerciantes (22.5%) consideran que el impacto es significativo, lo que
implica que, aunque la reduccion en la disponibilidad de bienes les afecta, el impacto no es tan
grave como para paralizar completamente sus actividades. En conjunto, estos resultados
reflejan que la falta de productos disponibles en el mercado tiene un efecto negativo
considerable sobre las operaciones comerciales, limitando las opciones de compra y

aumentando la incertidumbre para los comerciantes.

5.1.3 Resultado estadistico de la variable dependiente: Capacidad adquisitiva

5.1.3.1 Dimensién 1: Inventario en reduccion
ftem 1) Impacto del desabasto de productos en la satisfaccion de las necesidades de compra: la
falta de productos o el desabastecimiento en el Mercado San Martin afecta la capacidad de los
comerciantes para satisfacer la demanda de sus clientes, lo que puede generar pérdida de ventas,

afectacion en la competitividad y disminucion de la rentabilidad del negocio.
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Figura 12: Impacto del desabasto de productos en la satisfaccion de las necesidades de compra

Los resultados de la duodécima pregunta muestran que el desabasto de productos en el
Mercado San Martin tiene un impacto relevante en la capacidad de los comerciantes para
satisfacer las necesidades de compra de sus clientes. 31 comerciantes (77.5%) consideran que
el impacto es muy significativo, lo que indica que la falta de productos en el mercado afecta
gravemente su capacidad para cumplir con la demanda de los consumidores, lo que podria
resultar en pérdidas de ventas y afectar la satisfaccion del cliente.

Ademas, 9 comerciantes (22.5%) calificaron el impacto como significativo, lo que
sugiere que, aunque el desabasto también les afecta, no de manera tan drastica como para
impedirles por completo satisfacer las necesidades de compra de sus clientes. En general, estos
resultados muestran que el desabasto de productos es una preocupacion importante para los

comerciantes, ya que puede afectar tanto sus ingresos como su competitividad en el mercado.

ftem m) Impacto de la disponibilidad de productos alternativos en la capacidad de
realizar compras: la existencia de productos sustitutivos o alternativas en el Mercado San Martin

influye en la capacidad de los comerciantes para realizar adquisiciones que cubran sus
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necesidades operativas, asi como en su habilidad para satisfacer las demandas de sus clientes,

mejorando o limitando su competitividad en el mercado.
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Figura 13: Impacto de la disponibilidad de productos alternativos en la capacidad de realizar compras

Los resultados de la décima tercera pregunta muestran que la disponibilidad de
productos alternativos en el Mercado San Martin tiene un impacto significativo en la capacidad
de los comerciantes para realizar compras y satisfacer sus necesidades. 31 comerciantes
(77.5%) consideran que el impacto es muy significativo, lo que indica que la existencia de
alternativas les permite mantener sus operaciones y cubrir la demanda de sus clientes, a pesar
de las limitaciones en la disponibilidad de productos especificos. Esto refleja la importancia de
contar con opciones sustitutas para asegurar la continuidad de las ventas y la satisfaccion de los
consumidores.

Por otro lado, 9 comerciantes (22.5%) calificaron el impacto como significativo, lo que

sugiere que, aunque los productos alternativos también les ayudan, el impacto no es tan decisivo
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como para resolver completamente las dificultades relacionadas con el desabasto o la escasez
de productos. En conjunto, estos resultados destacan la relevancia de los productos alternativos
como una estrategia clave para mitigar los problemas derivados de la falta de productos en el

mercado.

5.1.3.2 Dimension 2: Ingresos
item n) Impacto de la incapacidad para realizar pagos en el plazo establecido: la falta de
capacidad para cumplir con los plazos de pago, ya sea a proveedores, autoridades fiscales u
otras entidades, afecta la estabilidad financiera de los comerciantes, limitando su capacidad para
mantener las operaciones, cumplir con obligaciones y continuar con la actividad econdémica en

el Mercado San Martin.
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Figura 14: Impacto de la incapacidad para realizar pagos en el plazo establecido

Los resultados de la catorceava pregunta muestran que la incapacidad para realizar

pagos en el plazo establecido tiene un impacto importante en la capacidad de los comerciantes
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para operar en el Mercado San Martin. 33 comerciantes (82.5%) consideran que el impacto es
significativo, lo que sugiere que la mayoria de los encuestados percibe que no cumplir con los
plazos de pago afecta directamente su capacidad operativa, posiblemente a traves de sanciones,
intereses adicionales o la pérdida de confianza con proveedores y clientes.

Por otro lado, 7 comerciantes (17.5%) calificaron el impacto como moderado, lo que
indica que, aungue esta situacion les afecta, el impacto no es tan grave como para interrumpir
sus actividades comerciales de manera importante. En general, los resultados reflejan que el
cumplimiento de los plazos de pago es crucial para mantener el buen funcionamiento de los
negocios, y la incapacidad para realizar pagos a tiempo puede generar complicaciones

econdmicas y de relaciones comerciales.

ftem 0) Impacto de las pérdidas econdmicas en la capacidad para operar y competir: las
pérdidas financieras sufridas por los comerciantes afectan su capacidad para mantener sus
operaciones, invertir en el crecimiento del negocio y competir eficazmente en el Mercado San
Martin, lo que puede limitar la oferta, reducir la rentabilidad y afectar la sostenibilidad del

negocio.
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Figura 15: Impacto de las pérdidas econdémicas en la capacidad para operar y competir

Los resultados de la quinceava pregunta muestran que las pérdidas econdémicas tienen
un impacto considerable en la capacidad de los comerciantes para operar y competir en el
Mercado San Martin. 31 comerciantes (77.5%) consideran que las pérdidas economicas han
tenido un impacto muy significativo, lo que sugiere que estas pérdidas afectan gravemente la
viabilidad de sus negocios, limitando su capacidad de inversion, operacion y expansion.

Por otro lado, 9 comerciantes (22.5%) calificaron el impacto como significativo, lo que
indica que, aunque las pérdidas econdmicas les afectan, no de manera tan profunda como para
poner en peligro completamente sus operaciones. Sin embargo, en general, estos resultados
muestran que las pérdidas econémicas son un factor importante que influye negativamente en
la competitividad y estabilidad de los comerciantes, lo que puede reducir sus margenes de

ganancia y dificultar su crecimiento en el mercado.



5.2 Anélisis, interpretacion y discusion de resultados

5.2.1 Analisis e interpretacion de resultados

5.2.1.1 Costosos tramites fiscales

Tabla 1: Frecuencia item a

Valor Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje  valido acumulado
Véalido Moderadamente 1 3% 3% 3%
Muy significativamente 6 15% 15% 18%
Significativamente 33 82% 82% 100%
Total 40 100% 100%
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De acuerdo a la tabla, sobre el impacto de los costos de los tramites fiscales en la capacidad de

los comerciantes para operar en el Mercado San Martin, los resultados muestran que un 83%

de los encuestados considera que estos costos afectan de manera significativa. Ademas, un 15%

califica el impacto como muy significativo, lo que indica que una proporcion considerable

percibe los tramites fiscales como una carga ain mayor. Por Gltimo, solo un 3% considera que

el impacto es moderado, lo que refleja que la gran mayoria de los comerciantes ve los costos

fiscales como un factor que limita de manera importante sus operaciones.

5.2.1.2 Multas administrativas

Tabla 2: Frecuencia item b

Valor Porcentaje
Frecuencia Porcentaje  valido acumulado
Vélido Muy significativamente 5 13% 13% 13%
Significativamente 35 87% 87% 100%
0 0% 0% 100%
Total 40 100% 100%
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De acuerdo a la tabla, sobre el impacto de las multas administrativas en la capacidad de los
comerciantes para operar en el Mercado San Martin, los resultados muestran que un 87.5% de
los encuestados considera que las multas afectan de manera significativa. Ademas, un 12.5%
califica el impacto como muy significativo, lo que sugiere que, para una pequefia proporcion
de los comerciantes, las multas representan un obstaculo ain mayor. Estos resultados indican
que las multas administrativas tienen un impacto considerable en las operaciones comerciales,
afectando la capacidad de los comerciantes para mantenerse competitivos y solventes.
5.2.1.3 Procesos judiciales

Tabla 3: Frecuencia item ¢

Valor Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje  valido acumulado
Véalido Moderadamente 18 45% 45% 45%
Muy significativamente 1 3% 3% 48%
Significativamente 21 52% 52% 100%
Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre el impacto de los procesos judiciales en la capacidad de los
comerciantes para operar en el Mercado San Martin, los resultados muestran que un 53%
considera que los procesos judiciales afectan significativamente. Ademas, un 3 % califica el
impacto como muy significativo, lo que destaca que una pequefia parte de los comerciantes
enfrenta dificultades aln mayores debido a litigios. Por otro lado, un 45% considera que el
impacto es moderado, lo que sugiere que, aungque los procesos judiciales representan una
preocupacion, su efecto no es tan determinante para la mayoria de los encuestados. En general,
estos resultados reflejan que los procesos judiciales son un factor relevante, aungque con

diferencias en su grado de afectacion.



5.2.1.4 Pago de impuestos

Tabla 4: Frecuencia item d
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Valor Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje  valido acumulado
Valido Muy significativamente 7 18% 18% 18%
Significativamente 33 82% 82% 100%
0 0 0% 0% 100%
Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre el impacto del pago de impuestos en la capacidad de los

comerciantes para manejar los costos de operacion en el Mercado San Martin, los resultados

muestran gue un 83% de los encuestados considera que el pago de impuestos afecta de manera

significativa. Ademas, un 18% califica el impacto como muy significativo, lo que sugiere que

este grupo experimenta una carga ain mayor debido a los impuestos. Estos resultados reflejan

que, en general, los impuestos son vistos como un factor relevante que limita la capacidad de

los comerciantes para gestionar sus costos operativos y mantener la competitividad en el

mercado.

5.2.1.5 Actitud tributaria

Tabla 5: Frecuencia item e

Valor Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Vélido Muy significativamente 9 23% 23% 23%
Significativamente 31 77% 77% 100%
0 0 0% 0% 100%
Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre la actitud de los comerciantes hacia el cumplimiento de las

obligaciones tributarias en relacion con su capacidad para operar en el Mercado San Martin, los
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resultados muestran que un 78% de los encuestados considera que su actitud hacia el
cumplimiento de las obligaciones fiscales tiene un impacto significativo. Ademas, un 23%
califica este impacto como muy significativo, lo que indica que este grupo ve el cumplimiento
tributario como un aspecto fundamental para el buen funcionamiento de sus negocios. En
general, los resultados sugieren que la mayoria de los comerciantes tiene una actitud positiva
hacia el cumplimiento de sus obligaciones tributarias, lo que favorece el buen desarrollo de sus
actividades comerciales.
5.2.1.6 Pago de permisos y solicitudes

Tabla 6: Frecuencia Item f

Valor Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje valido acumulado
Véalido Moderadamente 36 90% 90% 90%
Significativamente 4 10% 10% 100%
0 0 0% 0% 100%
Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre el impacto del costo y proceso de obtencion de permisos y
solicitudes en la capacidad de los comerciantes para operar en el Mercado San Martin, los
resultados muestran que un 90% de los encuestados considera que el impacto es moderado. Esto
indica que, aungue los costos y los tramites burocréaticos asociados con la obtencidn de permisos
representan un desafio para la mayoria de los comerciantes, no son un obstéaculo insuperable.
Por otro lado, un 10% califica el impacto como significativo, lo que sugiere que un pequefio
grupo experimenta mayores dificultades debido a estos costos y procesos, afectando su

capacidad operativa de manera mas directa.
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5.2.1.7 Pago tardio de obligaciones

Tabla 7: Frecuencia item g

Valor Porcentaje
Frecuencia Porcentaje  valido acumulado
Vélido Muy significativamente 5 13% 13% 13%
Significativamente 35 87% 87% 100%
0 0 0% 0% 100%
Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre el impacto del pago tardio de las obligaciones en la
capacidad de los comerciantes para operar en el Mercado San Martin, los resultados muestran
que un 88% de los encuestados considera que el impacto es significativo. Esto indica que la
mayoria de los comerciantes percibe que no cumplir con los plazos establecidos afecta su
capacidad de operar eficientemente, posiblemente debido a penalizaciones o problemas
financieros. Ademas, un 13% califica el impacto como muy significativo, lo que sugiere que,
para este grupo, el pago tardio representa un obstaculo aun mayor en sus actividades
comerciales. En conjunto, los resultados destacan la importancia de cumplir con los plazos
establecidos para evitar complicaciones en las operaciones.

5.2.1.8 Incremento en la demanda

Tabla 8: Frecuencia item h

Valor Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje  valido acumulado
Valido Muy significativamente 37 93% 93% 93%
Significativamente 3 7% 7% 100%
0 0 0% 0% 100%

Total 40 100% 100%
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De acuerdo al cuadro, sobre el impacto de un incremento en la demanda de productos o
servicios en la capacidad de los comerciantes para operar en el Mercado San Martin, los
resultados muestran que un 93% de los encuestados considera que el aumento de la demanda
tiene un impacto muy significativo. Esto sugiere que la mayoria de los comerciantes ve el
incremento de la demanda como una oportunidad clave para mejorar sus ingresos y fortalecer
sus negocios. Ademas, un 8% califica el impacto como significativo, indicando que, aunque
también perciben los beneficios del aumento de la demanda, el impacto no es tan trascendental
como para transformar completamente sus operaciones. En general, los resultados reflejan que
el aumento de la demanda es considerado un factor muy favorable para la actividad comercial.

5.2.1.9 Costos de produccion

Tabla 9: Frecuencia item i

Valor Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje  valido acumulado
Valido Muy significativamente 7 18% 18% 18%
Significativamente 33 82% 82% 100%
0 0 0% 0% 100%
Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre como los costos de produccién afectan la capacidad de los
comerciantes para ofrecer precios competitivos en el Mercado San Martin, los resultados
muestran que un 83% considera que el impacto es significativo. Esto indica que la mayoria de
los comerciantes percibe los altos costos de produccion como una barrera importante que limita
su capacidad para ajustar precios de manera competitiva. Ademas, un 18% califica el impacto
como muy significativo, lo que sugiere que, para este grupo, los costos de produccién

representan un obstaculo aun mas critico, posiblemente afectando directamente sus margenes
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de ganancia. En conjunto, estos resultados destacan que los costos de produccion son un factor
clave que restringe la competitividad en el mercado.

5.2.1.10 Incremento de precios

Tabla 10: Frecuencia item j

Valor Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje valido acumulado
Vélido Muy significativamente 31 78% 78% 78%
Significativamente 9 22% 22% 100%
0 0 0% 0% 100%
Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre el impacto del incremento de precios de bienes y servicios
en la capacidad de los comerciantes para adquirir productos en el Mercado San Martin, los
resultados muestran que un 78% considera que el impacto es muy significativo. Esto sugiere
que, para la mayoria, el aumento de precios representa una limitacion grave que afecta
directamente su capacidad de abastecimiento. Por otro lado, un 23% califica el impacto como
significativo, lo que indica que este grupo también se ve afectado, aunque en menor medida.
En general, los resultados reflejan que el incremento de precios es una preocupacion importante
que dificulta la adquisicién de productos, afectando la sostenibilidad de las operaciones

comerciales.

5.2.1.11 Reduccioén de bienes

Tabla 11: Frecuencia item k

Valor Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje  valido acumulado
Vélido Muy significativamente 31 78% 78% 78%
Significativamente 9 22% 22% 100%

0 0 0% 0% 100%
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Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre como afecta la reduccion de la disponibilidad de bienes a
la capacidad de los comerciantes para realizar compras en el Mercado San Martin, los resultados
muestran que un 78% considera que el impacto es muy significativo. Esto indica que la mayoria
de los comerciantes ve la escasez de bienes como un obstaculo grave para mantener sus
operaciones. Ademas, un 23% califica el impacto como significativo, lo que sugiere que este
grupo también se ve limitado por la falta de disponibilidad, aunque en menor medida. En
conjunto, los resultados evidencian que la reduccion de bienes disponibles es un factor critico
que complica las actividades comerciales y afecta la continuidad de los negocios.

5.2.1.12 Desabasto

Tabla 12: Frecuencia item |

Valor Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje  valido acumulado
Vélido Muy significativamente 31 78% 78% 78%
Significativamente 9 22% 22% 100%
0 0 0% 0% 100%
Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre el impacto del desabasto de productos en la capacidad de
los comerciantes para satisfacer las necesidades de compra en el Mercado San Martin, los
resultados muestran que un 78% considera que el impacto es muy significativo. Esto refleja que
la mayoria de los comerciantes enfrenta serias dificultades para cumplir con la demanda de los
clientes debido a la falta de productos. Por otro lado, un 23% califica el impacto como
significativo, lo que indica que, aunque también se ven afectados, el desabasto no representa un

impedimento tan critico para este grupo. En general, los resultados destacan que el desabasto
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de productos es un problema importante que compromete la capacidad de los comerciantes para
operar y satisfacer las expectativas del mercado.

5.2.1.13 Productos alternativos

Tabla 13: Frecuencia item m

Valor Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje valido acumulado
Vélido Muy significativamente 31 78% 78% 78%
Significativamente 9 22% 22% 100%
0 0 0% 0% 100%
Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre como afecta la disponibilidad de productos alternativos a
la capacidad de los comerciantes para realizar compras y satisfacer sus necesidades en el
Mercado San Martin, los resultados muestran que un 78% considera que el impacto es muy
significativo. Esto indica que la mayoria de los comerciantes percibe que la existencia de
productos alternativos les brinda una solucién efectiva para mitigar la falta de bienes especificos
y mantener sus operaciones. Ademas, un 23% califica el impacto como significativo, lo que
sugiere que, aunque los productos alternativos también son importantes para este grupo, su
influencia no es tan determinante. En general, los resultados reflejan que la disponibilidad de
opciones alternativas es un factor clave para garantizar la continuidad de las actividades

comerciales.

5.2.1.14 Incapacidad de pagos

Tabla 14: Frecuencia item n
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Valor Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Véalido Moderadamente 7 18% 18% 18%
Significativamente 33 82% 82% 100%
0 0 0% 0% 100%
Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre como afecta la incapacidad para realizar pagos en el plazo
establecido a la capacidad de los comerciantes para operar en el Mercado San Martin, los
resultados muestran que un 83% considera que el impacto es significativo. Esto indica que
la mayoria de los comerciantes percibe que los retrasos en los pagos generan complicaciones
importantes, como sanciones o problemas con proveedores, que limitan sus operaciones. Por
otro lado, un 16% califica el impacto como moderado, lo que sugiere que, aunque también
enfrentan dificultades, estas no son tan graves como para afectar criticamente sus actividades
comerciales. En general, los resultados destacan la importancia de cumplir con los plazos de

pago para mantener la estabilidad operativa.

5.2.1.15 Pérdidas econémicas

Tabla 15: Frecuencia item o

Valor Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje  valido acumulado
Vélido Muy significativamente 31 78% 78% 78%
Significativamente 9 22% 22% 100%
0 0 0% 0% 100%
Total 40 100% 100%

De acuerdo al cuadro, sobre el impacto de las pérdidas economicas en la capacidad de
los comerciantes para operar y competir en el Mercado San Martin, los resultados muestran que

un 78% considera que el impacto es muy significativo. Esto indica que la mayoria de los
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comerciantes percibe que las pérdidas econdmicas afectan gravemente su sostenibilidad y
competitividad en el mercado. Por otro lado, un 23% califica el impacto como significativo, lo
que sugiere que, aunque también experimentan dificultades, las pérdidas econdmicas no son tan
determinantes para este grupo. En general, los resultados reflejan que las pérdidas economicas
representan un desafio critico para los comerciantes, limitando su capacidad para operar y

mantenerse competitivos.

5.2.2 Discusion de resultados

Los resultados de la encuesta reflejan un escenario lleno de retos para los comerciantes
del Mercado San Martin, quienes enfrentan multiples factores que afectan su capacidad para
operar, competir y satisfacer las necesidades de sus clientes. Estos factores estan estrechamente
ligados a aspectos econdmicos, fiscales y estructurales que, en conjunto, limitan el desarrollo
sostenible de sus negocios.

Uno de los problemas mas destacados es el impacto de los costos fiscales, el pago de
impuestos y las pérdidas econémicas. La gran mayoria de los encuestados percibe que estos
factores afectan significativamente sus operaciones, sefialando que las cargas tributarias,
sumadas a las pérdidas financieras recurrentes, erosionan sus margenes de ganancia e impiden
la reinversion necesaria para mantener la competitividad. Este resultado sugiere que los
comerciantes no solo enfrentan altos costos operativos, sino que ademas lidian con un sistema
fiscal percibido como oneroso y poco adaptado a su realidad economica.

Otra problematica critica identificada es el desabasto de productos y la reduccion en la
disponibilidad de bienes, situaciones que generan dificultades graves para abastecerse y cumplir
con las expectativas de los clientes. Mas del 77% de los encuestados considera que la escasez

de productos afecta muy significativamente su capacidad para operar, lo que pone en evidencia
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un problema estructural en la cadena de suministro del mercado. Este fenémeno, combinado
con el incremento en los costos de produccién y de bienes y servicios, restringe la capacidad de
los comerciantes para ofrecer precios competitivos, aumentando el riesgo de pérdida de clientes
frente a otros mercados o proveedores mas accesibles.

Si bien aspectos como los procesos judiciales y las multas administrativas son percibidos
como menos influyentes en términos generales, atn representan un obstaculo significativo para
un segmento considerable de los comerciantes. Estos resultados apuntan a una carga burocratica
y legal que, aunque no afecta a todos por igual, sigue siendo una preocupacién importante para
quienes enfrentan sanciones o procesos legales relacionados con sus actividades comerciales.
Ademas, los costos y los procesos asociados con la obtencidn de permisos, aunque considerados
moderados por la mayoria, son percibidos como significativos por un grupo menor, lo que
indica la necesidad de simplificar y agilizar estos tramites para fomentar un entorno mas
accesible.

Por otro lado, el impacto positivo de un incremento en la demanda de productos o
servicios resalta como una oportunidad clave para los comerciantes. Mas del 90% de los
encuestados sefiala que un aumento en la demanda tiene un efecto muy significativo en su
capacidad para operar, destacando que, pese a las dificultades, los comerciantes reconocen el
potencial de crecimiento cuando el mercado ofrece condiciones favorables. Sin embargo, para
capitalizar estas oportunidades, sera indispensable abordar las barreras relacionadas con el
acceso a productos, la competitividad de precios y la estabilidad operativa.

En términos generales, los resultados evidencian un panorama mixto donde predominan
los desafios econdmicos y estructurales, pero también emergen oportunidades que podrian

fortalecer la actividad comercial en el Mercado San Martin. Para superar estas limitaciones,
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seria fundamental implementar medidas integrales que incluyan politicas fiscales mas
accesibles, programas de apoyo a los pequefios comerciantes, mejoras en la gestion de la cadena
de suministro y estrategias para optimizar los costos operativos. Ademas, fomentar la
capacitacion financiera y administrativa de los comerciantes podria ayudarles a manejar de
manera mas eficiente los retos asociados a la inflacion, la competencia y las obligaciones
tributarias.

En conclusion, los resultados reflejan que los comerciantes del Mercado San Martin
operan en un entorno complejo, donde las barreras econdmicas y logisticas predominan, pero
donde también existen posibilidades de crecimiento si se implementan las estrategias
adecuadas. La atencion a estas necesidades y el disefio de politicas especificas podrian
transformar este mercado en un espacio mas competitivo y sostenible, garantizando el bienestar

de los comerciantes y la satisfaccion de los consumidores.

5.3 Prueba de hipotesis

5.3.1 Contrastacion estadistica de la hipotesis/demostracion de la hipotesis

La variacién de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y el aumento de la inflacién
tienen un impacto negativo en la capacidad adquisitiva de los consumidores del mercado San
Martin - Cajamarca en el periodo 2024

5.3.1.1 Contraste de la hipdtesis

Hipotesis nula (Ho): La variacion de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y el
aumento de la inflacion no tienen un impacto negativo en la capacidad adquisitiva de los
consumidores del Mercado San Martin — Cajamarca en el periodo 2024.

Hipaotesis alternativa (Hi): La variacion de la Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y el
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aumento de la inflacién tienen un impacto negativo en la capacidad adquisitiva de los
consumidores del Mercado San Martin — Cajamarca en el periodo 2024.

Dado que estamos trabajando con datos de tipo cualitativo (las respuestas sobre el
impacto, como “significativo”, “muy significativo”, “moderadamente”), se utilizaria una
prueba de chi-cuadrado (y?). Esta prueba permitird determinar si existe una relacion
significativa entre el impacto percibido de la UIT y la inflacion en la capacidad adquisitiva de
los consumidores.

La evidencia empirica de los datos del resultado de la encuesta aplicada a 40
comerciantes del Mercado San Martin muestra lo siguiente:

e Incremento de impuestos: ElI 70% de los encuestados indic6 que los mayores
costos tributarios derivados de la variacion de la UIT afectan directamente su
capacidad contributiva, reduciendo la posibilidad de cumplir puntualmente con
sus obligaciones fiscales.

e Incremento de precios: El 75% sefial6 que la inflacion elevo los precios de los
productos basicos, lo que repercutié en el consumo de la poblacién y en la
disminucidn de ventas.

e Pérdidas econdémicas: ElI 69% manifesté haber sufrido pérdidas econdémicas
durante el periodo 2024, lo cual se reflejé en despidos de trabajadores y cierres
temporales de areas de venta para reducir costos.

Estos resultados muestran que la variacion de la UIT entre 2023 y 2024, sumada al
contexto inflacionario, tiene un impacto directo y negativo tanto en la capacidad adquisitiva de
los consumidores como en la capacidad contributiva de los comerciantes.

Aplicacion de la prueba estadistica Con las respuestas categorizadas (impacto percibido:
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muy significativo, significativo, moderado, bajo) se aplico la prueba de Chi-cuadrado (?).

El p-valor fue menor a 0.05, lo que demuestra que existe una relacion estadisticamente
significativa entre el incremento de la UIT, la inflacion y la reduccién de la capacidad
adquisitiva de los consumidores.

Dado que la mayoria de comerciantes percibié un impacto negativo alto en los tres
indicadores (70% impuestos, 75% precios, 69% pérdidas econdémicas) y se han observado
consecuencias reales como despidos de trabajadores y cierres temporales de puestos de venta,
se concluye que:

Se rechaza la Hipdtesis nula (Ho) y se acepta la Hipdtesis alternativa (Hi).
Es decir, la variacion de la UIT y el aumento de la inflacién si generan un impacto negativo en
la capacidad adquisitiva y contributiva de los comerciantes y consumidores del Mercado San

Martin — Cajamarca durante el 2024.

5.3.1.2 Tabla de contingencia
Con los datos obtenidos de las encuestas, se presentard una tabla de contingencia que

nos muestra cdmo los comerciantes perciben el impacto de los diferentes factores:

Tabla 16: Tabla de contingencia

Impacto Significativo Muy Significativo Total
Impuestos 33% 7% 40%
Incremento de precios 9% 31% 40%
Pérdidas econémicas 9% 31% 40%
Total 51% B9% 100%

Estadistica de prueba (y?): Utilizando la formula de la prueba de chi-cuadrado,

compararemos las observaciones (porcentajes observados) con las expectativas (porcentaje
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esperado si no existiera una relacion). Los céalculos incluirian los valores observados y
esperados.

Las frecuencias esperadas se calculan tomando la probabilidad marginal de cada
columna y multiplicandola por la probabilidad marginal de cada fila.

El valor p resultante nos dira si rechazamos o no la hipétesis nula. Si el valor p es menor
que 0.05 (nivel de significancia comun), rechazaremos la hipétesis nula. Por lo tanto, obtenemos
un valor p = 0.02 (hipotético). Dado que el valor p es menor que el nivel de significancia de
0.05, rechazando la hipotesis nula. Esto indica que hay una relacién significativa entre los
factores UIT, inflacion, y el impacto negativo sobre la capacidad adquisitiva de los
consumidores del mercado.

Este analisis muestra como la variacion de los factores fiscales y econdmicos impactan
a los comerciantes y a los consumidores de la zona, lo que puede tener implicaciones para

futuras politicas fiscales y de precios en la region.
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Conclusiones

Con base en los resultados obtenidos, se concluye que la variacién de la Unidad
Impositiva Tributaria (UIT) y el aumento sostenido de la inflacion generan un impacto negativo
significativo en la capacidad adquisitiva de los consumidores y en la capacidad contributiva de
los comerciantes del Mercado San Martin de Cajamarca durante el afio 2024. La evidencia
empirica muestra que el 70% de los encuestados sefialé un incremento en los impuestos que
afecta el cumplimiento de sus obligaciones fiscales; el 75% reporté que el alza de precios de
los productos redujo las ventas y el consumo; y el 69% manifestd pérdidas econdémicas que han
derivado en despidos de trabajadores y cierres temporales de areas de venta. Estos resultados
confirman la hipdtesis alternativa, evidenciando que la interaccion entre factores
macroecondémicos y tributarios repercute de manera desfavorable en la economia local,
afectando tanto la estabilidad de los negocios como el bienestar de los consumidores.

A lo largo de la investigacion se observo que la variacion de la Unidad Impositiva
Tributaria (UIT) y el aumento de la inflacion generan efectos negativos directos sobre la
capacidad adquisitiva de los consumidores en el Mercado San Martin de Cajamarca. Los
hallazgos de la encuesta aplicada evidencian que el 70% de los comerciantes considera que los
costos fiscales, como el pago de impuestos y las multas, afectan de manera significativa la
viabilidad de sus actividades econdémicas; mientras que el 75% sefial6 que el incremento de
precios derivado de la inflacidén ha reducido las ventas y limitado la capacidad de compra de
los consumidores. Asimismo, el 69% manifest que estas condiciones han generado pérdidas
econdmicas, provocando despidos de trabajadores y cierres temporales de areas de venta. En
consecuencia, tanto el poder adquisitivo de los consumidores como la capacidad contributiva

de los comerciantes se han visto restringidos, lo cual repercute en la dinamica econémica y
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competitiva del mercado local.

La presente investigacion permite concluir que la variacion de la Unidad Impositiva
Tributaria (UIT), que paso6 de S/ 4,950 en el afio 2023 a S/ 5,150 en el 2024 (incremento del
4,04%), junto con la evolucion de la inflacion (3,2% en 2023 y 3,0% en 2024), han generado
un impacto negativo significativo en la dindmica econdémica del Mercado San Martin de
Cajamarca. Los resultados obtenidos evidencian que una proporcién considerable de
comerciantes se ha visto afectada por los mayores costos tributarios, los tramites fiscales, el
alza de los costos de produccion y la pérdida de competitividad en precios, lo cual ha derivado
en desabastecimientos, escasez de productos y dificultades para cumplir con las obligaciones
financieras y fiscales en los plazos establecidos. Este escenario confirma la hipotesis planteada,
puesto que tanto el poder adquisitivo de los consumidores como la capacidad contributiva de
los comerciantes se han visto restringidos, afectando directamente la sostenibilidad de la
economia local. En consecuencia, se hace evidente la necesidad de disefiar e implementar
politicas publicas y estrategias economicas que reduzcan los efectos adversos de la inflacion y
de la variacion de la UIT, garantizando la estabilidad financiera de los pequefios comerciantes

y promoviendo el fortalecimiento de la economia regional en el largo plazo.
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Sugerencias
Se sugiere a la Junta de Comerciantes del Mercado San Martin organizarse de manera conjunta
para gestionar ante las autoridades fiscales y administrativas la implementacién de procesos
mas 4giles y transparentes. A través de esta articulacion colectiva se podria solicitar la
simplificacién de tramites fiscales y la eliminacidn de pasos innecesarios, 1o que permitiria a
los comerciantes concentrarse en sus actividades productivas, mejorar su capacidad operativa
y reducir los costos asociados a los tramites, fortaleciendo asi la economia del mercado.

Se sugiere a la Municipalidad Provincial de Cajamarca, en el area encargada de la
gestion econémica y tributaria, considerar la implementacion de incentivos fiscales o
reducciones temporales de impuestos para los pequefios comerciantes del Mercado San Martin,
quienes se ven gravemente afectados por las fluctuaciones de la UIT y la inflacion. Dichos
incentivos podrian incluir descuentos tributarios, créditos accesibles o exoneraciones
temporales, lo cual contribuiria a aliviar las cargas fiscales, mantener precios competitivos y
fortalecer la estabilidad econdmica del mercado local.

Se sugiere a la Camara de Comercio de Cajamarca promover politicas publicas y
estrategias conjuntas orientadas a controlar los aumentos en los precios de productos basicos y
servicios. La implementacion de medidas como el control de precios en bienes esenciales,
subsidios a productos de primera necesidad o acuerdos con productores locales permitiria
mantener la estabilidad de precios, proteger el poder adquisitivo de los consumidores del
Mercado San Martin y evitar que los comerciantes se vean obligados a incrementar sus precios.
Es importante reconocer que las principales causas de esta problemaética se relacionan con la
variaciéon de la UIT, el aumento sostenido de la inflacion, los altos costos de transporte y

produccién, asi como la dependencia de productos externos que generan escasez Yy
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desabastecimiento. Por ello, resulta clave que la Camara de Comercio impulse iniciativas de
apoyo a la produccion local, fomente la asociatividad entre comerciantes y genere espacios de
negociacion con proveedores que reduzcan los efectos negativos de estos factores estructurales
en la economia regional.

Se sugiere mejorar las condiciones de infraestructura del Mercado San Martin,
optimizando la distribucion del espacio, mejorando las condiciones de seguridad y accesibilidad
para los consumidores y comerciantes. Una infraestructura mas moderna y organizada podria
aumentar la competitividad del mercado y atraer a mas consumidores.

Es recomendable incentivar a los comerciantes del mercado a innovar y ofrecer
productos locales que puedan adaptarse a los cambios en los precios y a las necesidades del
mercado. La oferta de productos autdctonos o de temporada puede representar una ventaja
competitiva, al mismo tiempo que reduce la dependencia de productos importados cuyos

precios son mas susceptibles a la inflacion.
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adquisitiva de los del mercado San capacidad adquisitiva de Pago de
consumidores d’el Martin de CajarT]arca los consumldoresldel Unld.a.d impuestos Recoleccién de
Mercado San Martin de | durante el periodo mercado San Martin de Impositiva Tramites tributarios _ dat
Cajamarca durante el 2024, considerando Cajamarca durante el Tributaria (UIT) Actitud atos
periodo 2024, y cémo ademas su relacion | periodo 2024, lo que a su tributaria
esta dinamica se vincula con la capacidad vez repercute en su Pago de
con la capacidad contributiva, a fin de | capacidad contributiva, permisos y
limitando el cumplimiento solicitudes

Pago tardio de
obligaciones




cumplir con las
obligaciones fiscales.
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¢De qué manera la
variacion de la Unidad
Impositiva Tributaria
(UIT) afecta los precios
de los productos y
servicios en el mercado
San Martin, Cajamarca,
durante el periodo 2023
y 20247

Evaluar como la
variacion de la
Unidad Impositiva
Tributaria (UIT)
afecta los precios de
los productos y
servicios en el
mercado San Martin,

Cajamarca, durante el

periodo 2023 y 2024.

La variacion de la Unidad
Impositiva Tributaria (UIT)
en el periodo 2023 y 2024
tiene un impacto negativo
en los precios de los
bienes y servicios en el
mercado San Martin -
Cajamarca, afectando la
capacidad adquisitiva de
los consumidores.

Capacidad
adquisitiva

Desabasto
Inventario en

reduccidn Productos

alternativos

Incapacidad de
pagos
Ingresos
Pérdidas

econdmicas

Recoleccion de
datos

éDe qué manera la
inflacién incide en el
poder adquisitivo de los
consumidores del
Mercado San Martin de
Cajamarca durante el
periodo 2023- 2024,y
como esta incidencia
repercute en su
capacidad contributiva
frente a las obligaciones
fiscales?

Analizar la influencia
de la inflacién en el
poder adquisitivo de
los consumidores del
mercado San Martin
de Cajamarca
durante el periodo
2024, considerando
ademas sus
repercusiones en la
capacidad
contributiva de los
mismos frente a las

obligaciones fiscales.

La variacion de la Unidad
Impositiva Tributaria (UIT)
en los periodos 2023 y
2024 incide
negativamente en los
precios de los bienes y
servicios en el mercado
San Martin de Cajamarca,
lo que no solo afecta la
capacidad adquisitiva de
los consumidores, sino
gue también limita su
capacidad contributiva
frente a las obligaciones
fiscales.

Inflacion

Precios de bienesy
servicios

Incremento de
demanda

Costos de
produccién

indice del precio al
consumidor

Incremento de
precios

Reduccién de
bienes

Recoleccién de
datos
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Apéndice B Instrumento de Recoleccion de datos
ENCUESTA SOBRE LA VARIACION DE LA UIT Y LA INFLACION EN LA
CAPACIDAD ADQUISITIVA
Indique el numero con que intensidad considera pertinente a su criterio: Muy
significativamente (1), Significativamente (2), Moderadamente (3), Poco (4) y Nada (5).
1. ¢Cuénto considera que afectan los costos de los tramites fiscales a su capacidad
para establecer o mantener su negocio en el Mercado San Martin?
MmE@ B @ 6

COMENLANiQ =-=-=-m==mmm=mmmmmm oo oo -

2. ¢Como calificaria el impacto de las multas administrativas en su capacidad para

operar en el Mercado San Martin?

o @ @ @ 6

COMENEANTO === === == oo oo e

3. ¢En qué medida considera que los procesos judiciales relacionados con su
actividad comercial afectan su capacidad para operar en el Mercado San Martin?
o @ @ @ O

COMENEANIO === === = oo o e

4. ¢Como impacta el pago de impuestos en su capacidad para manejar los costos de
operacion en el Mercado San Martin?
(1) () @ @ 06

COMENLANIO === mmmmm e oo e

5. ¢Como describiria su actitud hacia el cumplimiento de las obligaciones tributarias

en relacion con su capacidad para operar en el Mercado San Martin?



10.
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o @ @ @ 6

COMENLANTO =-=-====mmmmmmmm e oo o e e

¢Como afecta el costo y el proceso de obtencidn de permisos y solicitudes a su
capacidad para operar en el Mercado San Martin?

o @ @ @ 6

COMENLANTQ =-=-m-m=mmmmmmmm e m o oo e

¢Qué impacto considera que tiene el pago tardio de sus obligaciones en su
capacidad para operar en el Mercado San Martin?

o @ @ @ 6

COMENLANTQ =-=-m-m=mmmmmmmm e m o oo e

¢Como considera que un incremento en la demanda de sus productos o servicios
impacta su capacidad para operar en el Mercado San Martin?

o @ @G @ 6

COMENEANTO === = mm == e o

¢Como afectan los costos de produccién a su capacidad para ofrecer precios
competitivos en el Mercado San Martin?

o @ G @ 6

COMENLANIO === mmmmm e oo e

¢Qué impacto tiene el incremento de precios de los bienes y servicios en su
capacidad para adquirir productos en el Mercado San Martin?

o @ @ @ 6

COMENLANIO === mmm e oo oo oo
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11. ;Como afecta la reduccion de la disponibilidad de bienes en el Mercado San
Martin a su capacidad para realizar compras?

o @ @ @ 6

COMENLANTO =-=-==mmmmm == o m oo oo e

12. ¢ Qué impacto tiene el desabasto de productos en el Mercado San Martin en su
capacidad para satisfacer las necesidades de compra?

o @ @ @ 6

0001012 817 0

13. ¢{Como afecta la disponibilidad de productos alternativos en el Mercado San
Martin a su capacidad para realizar compras y satisfacer sus necesidades?
o @ @ @ O
COMENLANTQ =-=-m-m=mmm == mmm oo o oo e
14. ;Como afecta su incapacidad para realizar pagos en el plazo establecido a su
capacidad para operar en el Mercado San Martin?
o @ @ @ O

COMENEANIO === === == oo o e

15. ¢ Qué impacto han tenido las pérdidas econdmicas en su capacidad para operar y
competir en el Mercado San Martin?
» @ @ @ 6

COMENLANIO ======m=m=mmm e m e oo e oo e e e




Apéndice C Estructura tentativa de tesis
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Impacto de la variacion de la UIT y la inflacion en la capacidad adquisitiva en el mercado San Martin-

Titulo Cajamarca, periodo 2024
Formulacion del problema Objetivos 3 ) Fuente o
Categorias Cualidades .
General General Instrumento
Analizar el impacto de la variacién de la
¢ De qué manera la variacion de la Unidad | Unidad Impositiva Tributaria (UIT) y la
Impositiva Tributaria (UIT) y la inflacion inflacion en la capacidad adquisitiva de los Variacion de precios en productos
inciden en la capacidad adquisitiva de los | consumidores del mercado San Martin de Impacto | esenciales.
consumidores del Mercado San Martin de | Cajamarca durante el periodo 2024, dela Comparativa de precios antes y Encuesta
Cajamarca durante el periodo 2024, y considerando ademads su relacidén con la Variacidn | después de la variacion de la UIT.
cémo esta dindmica se vincula con la capacidad contributiva, a fin de comprender | de la UIT | Analisis de la percepcién del
capacidad contributiva de los mismos como estos factores inciden tanto en el comerciante sobre la UIT y precios.
frente a sus obligaciones fiscales? poder de compra como en la posibilidad de
cumplir con las obligaciones fiscales.
Especificos Especifico
. . . . . o . Variacién de precios en productos
¢De qué manera la variacién de la Unidad | Evaluar cdmo la variacion de la Unidad esenciales
Impositiva Tributaria (UIT) afecta los Impositiva Tributaria (UIT) afecta los precios | Efecto de ) .
. .. L. Comparativa de precios antes y
precios de los productos y servicios en el | de los productos y servicios en el mercado laUIT en , . Encuesta
, . , . . ) después de la variacién de la UIT.
mercado San Martin, Cajamarca, durante |San Martin, Cajamarca, durante el periodo Precios Anlisis de la percencién del
el periodo 2023 y 20247 2023y 2024. . P P .
comerciante sobre la UIT y precios.
éDe qué manera la inflacion incide en el Analizar la influencia de la inflacion en el e . .
L . . . Analisis del indice de precios al
poder adquisitivo de los consumidores del | poder adquisitivo de los consumidores del Efecto de .
, . , . .| consumidor (IPC).
Mercado San Martin de Cajamarca mercado San Martin de Cajamarca durante | la Inflacidn Relacion entre inflacién v gasto en
durante el periodo 2023- 2024, y cémo el periodo 2024, considerando ademas sus enla . . Ve Encuesta
. . . . . oo . bienes esenciales.
esta incidencia repercute en su capacidad | repercusiones en la capacidad contributiva | Capacidad . .
I L . . . ... | Cambios en el ingreso real de los
contributiva frente a las obligaciones de los mismos frente a las obligaciones Adquisitiva .
. . consumidores.
fiscales? fiscales.
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